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Farkas a kertek alatt 
Jtástzekkegdk támad 
egy kis kíváncsiskodásra 


Mit hoz a 2001. év? 
A világon mindenütt csökkenni tag 
a tökebetertotések érése 


Kevesebb is elég? 


Jövóra némfog lelassul a világ memó- 
Hiapiacának bővülése, vád a japár Nik- 
köl Markot, Accoss (NMA) piackutató 
Cég. A most lozánult évbön az előzetes 
Számítások szonnt 65 százalékkal nőtt 
a korosiét a dinamikusmemóna lapkán 
Iránt, mig 2001-ban a bővülés üteme 
50 Százalókra csókken, ez mintegy 
370 petabítnyi memónakapacitás érté 
kesítésát jelenti majd 

Az NMA szerni az év első lelében 
Ugyanaz a hoktkus mozgás jelemzi 
majd a piacot, mint amilyet 2000 má. 
"odik hát hónapjában lehetett megt- 
gyelni; ez alatt az irányadónak és igy 
Mérószámnal" tekintett 64 megabaes 
PC100 SDRAM-tapkák ára azonnal 
szállítással hozzávetőleg 70 százalé. 
kot ésélt, Júliusban még. mintegy 9 
dollárt kértek. egy memóriatapkáéri, 
Mig Ázsiában az év végén már 2.60 
dollárért is meg lehetett kapni. Ennek 
hármas oka volt: nyár elején a szá. 
milőgépgyártók a várható hiány miatt 
nagy vásárlásokat hajtottak végre, és 
ez felverte az árakat. Utána viszont 
a felhalmozott készleteket kezdték el 
használni, ezek podig ráadásul a PC-k 
iránti keresletlanyhulás miatt a várnál 
tovább tartottak. 
Mindehhez még hozzájárut, hogy a 
PC-k áljagos memnóriakapactása nem 
nőt az előre jelzett mértékben. Ez 
utóbbi a Pentium 4 processzorok és a 
Windows 2000 operációs rendszer 0". 
fedásável változhat, így a japán piac- 
kutató arra számít, hogy 2001 máso 
dik felére a mérónapidoon iszvát bed 
a kereslet és kínálat egyensúlya, és 
ezzel megindul a gyártók által várt nő- 
Vekedés is. (IDG News Sérvoe, Tokió) 


Újra Origo 


Ujra Orgo néven szorepaetbat a Matárv: 
Not portálja, mivel poren kívül egyez. 
séggól zárt a névhasználat via a 
MatávNat At. és a Dunaholding intor- 
mafikai Kt között 

Tavaly navambár 30-án a tóvárosi bi 
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14. oldal 
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Egy jelentés szenn sokszor már 
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JAINT 


Nemrégiben arra keresett választ az 
IDC, hogy miképp hat az otthoni 
írodák számának növekedése az in 
formációtechnológiai termékek, Ú 
letve a különböző kommunikációs 
szolgáltatások értékesítésére, A 
U.S. Home Office 
Analysis: 1999-2004 című jel 
; hogy tavaly az egye 
lamokbeli háztartások 52 százaléká 
ban működött PC, és az esetek 78 
százalékában az internetelérésre fel 


Forecast 


készített számítógép az orthoni iro 
da központi elemeként üzemelt 

A framinghami piackutató cég 
elemzői szerint jelenleg legkeve 
scbb 37 millió amerikai otthonban 
működik többé vagy kevésbé jól 
felszerelt íroda, és az elkövetkező 
két évben akár 39 millióra ís emel. 
kedhet ez a szám, Mary Porter, az 
IDC  SOHO- programjának 
elemzője évi 6.2 százalékos növe 
kedést jósol az elkövetkező hi 
€vre. Porter részben az amerikai 
gazdaság egészsége 
vel, részben pedig a távmunka terje. 
désével magyarázza a jelenséget 

Az IDC jelentése kiemeli. hogy 
míg 1996 végén az intemet-bozzá- 


vezető 


növeke 


féréssel rendeikező otthoni irodák 
aránya csak 26 százalék körül moz 
ott. addig 2004-re már 92 (1) szá. 
zalékos arány várható az Egyesült 
Államokban. Akkoritan az észak 
amerikai háztartások körülbelül 6.6 


milíiárd dollár fordítanak majd az 
imternet-hazzáféréssel 
költségekre. Ponter 


kapcsolator 


összeg még nem foglalja magában a 
modul intemetelérés költségeit 

Két kategóriára osztotta az IDC 
az otthoni irodákat: az egyik ka 


Fóriába a cégek által tek 


-élját szolgál ák, a má. 
síkba pedig az egyéni kezdeménye 
zéxből és teljesen önerőből feláll 
ák tanoznak. Jelenleg 
28. millió távmunká: 
iroda működik az Államakban, de 


az év végéig akár 30.5 mállióra i 


hozzávetőle 


emelkedhet ez a szám 


Porter rámutat: valójában a nyolc 
vanas évek elején indult növeked. 

nek az amerij 
ma. Erre az 


ú otthoni irodák szá. 
időszakra tehetők a 
ezések, és az 
ezek 


nagy vállalat 
azzal együn járó leépítések. 
nyomán pedig számos exalkalma 
zott indított magánvállalkozást. 


az internet felől? 


A következő másfél évüzedben az 
Egyesült Államoknak fel kell ké. 
szülni. a terroristák. bűnözi 


ellenséges országok olyan új típusá; 
ra, amely nem tankkal és bornbá 
zőkkal indít ellene támadást. hanem 


számítógépes vírusokkal és 
bombákkal — állítja két, a 
napban közzétett tanulmány 

Bár a CIA Országos Mirszerzői 
Tanácsa (NIC) csak futólag em 
kritikus elektronikus infrastruktúra 
jelás hadvi 


ögikaú 
núlt hó. 


ítja 


védelmét és az infom 
selést 68 oldalas jelentésében, arra 
ú az amerikaiakat 
az ország ellenségei kemé 


azér figyelme 
hogy 
nyen dolgoznak olyan eszközök ki 
fejlesztésén, amelyek lebéníthatják 
a magánszektor inírastruktúr 
A. wastúngtóni székhelyű Straté 
fiai és Nemzetközi T 
Központja (CSIS) ennél ís tovább 
yenesen a jó- 


megy: tanulmány 
vendő kiberfegyverkezési verseny 
ről beszél. és olyan terroristácsopor 
takról, amelyek a számítógépet is 
merő fiatalok támogatásával az in 
termet lebénítását tűzik ki célul. A 
tanulmány megállapítja, bogy az 
Egyesült Államok, Oroszország. Kf 
ta, Franciaország és Izrael már dol 
ozik olyan saját kiberarzonál kifej 
lesztésén. amely alkalmas a tatá: 
lis kíberháború kirobbantására Kí 


na különösen aggasztó, 
szakértők. mert elképzelhető, hogy 


adják s 


a hatalmas ország a jövőben elekt 


ronikus úton áll bosszút egy . olyan 
incidensért, mint a belgrádi kínai 
nagykövetség szétbombázása volt. 


Ehhez elég, h 
felkéri a polgárokat 
denki e-mailt egy 
címre, vagy a polgárok rendelkez 


a kínai kormányzat 


küldjön. min: 
adott. amerikai 


sére bocsát olyan hackereszközöket 


amelyekkel erőteljes Do$-t 
lehet intézni kritikus 
zatok ellen. 

A szakértők szer 


nadást 


amerikai háló 


1 komoly w 
tandó internetkap. 
lelkező eszközök 
bb népszerűsége 


csolattal re 


nagy a hackerek 


ezekből észrevétlenül. zom 


nálhatnak, és onnan indíthatják el 


DOS támadásuk 


Tavaly egy ha 
ckor bejutott a hadítei 
peri és űrhadviselési központjába. 
és egy érrékeny dokumentumot egy 


Oroszországi szerverre irányított ár 
Egy szakértő szerint az határozza 
meg a jövőbeli védelmi készültsé 
et. hogy mekkora hangsúlyt helyez 
a kormányzat és a gszdaság saját 
hák 


a sebezhelőségének kijavítás 
sára. s hogy mekkora szerepet kap 
az oktatás a hatásos biztonsági po 
Tírákák érvényesítésében (DG New 

ser 


85 
LA! 
- 
kosszág (NI 
Ozszoszíg ! § NI 
Hotancia ) 
Szanyoonzág [TT 3 
Svédosszíg ) 5 B 
Nagy. Brrarra ) EEG 
Eu 10 egyén ) JI 
emezt érés 
A kik kben a PC-árak 


a mostani, haemadik s; 


dig az intermet-bos c 
zati technológiák rohamos fejlődése 


arhoni irodák szá 


arapodását 
Glenn Lovelace, a távmunka 
rendszerek fejlesztésével foglalkozó 
TManagc Inc. alapítója — az IDC-től 


na állambeli Pt 


feleni; 


Processzortempó 


Az Intel 800 megahertzre eme 

Celeron sebe 
jelentették be, hogy elkészült a 00 
Cek 


mind árában. mind telje 
ben a rivális AMD Duras 


szorához has 


ka nagybani értékesítési ára 
dollámál kez 


A 800 megahertze 


husz -séhe 


az AMD 


Negatív előrejelzés 


nyeben lefe 
löreje 


adott sajtóközlem 


réseit a Graphisoft. A begelenté 
szerint a tavalyi árbevétel az elő: 
16 évit 25 száralékkal meghalad: 
va 32 millió euró körül várható; 
azonban a návekedés mértéke 

chsősarba 
kesítési csúcs elmaradása miatt 

alacsonyabb a vártnál. Emellett a 
korábtu cégfelvásárlások a terve: 
abb integrálási költ. 


rennél magas 
séggel jártak. így az üzemi ered: 


jan szinten maradva 4 


mény ai 
milbó euró körül várhat 


dan az eurógy 
piacok. gyengi 
ből erod. A rársaság vezetése 
in a mont nyilvánomátg 
adanok nem befolyásolják a X01 
es terveket, így a cég továbba 6 
a korábban bejelenteni 20-25 szá 
zalékos bevétel- és 30 százalók 
körüli eredménynövekedéssei szá. 
mol. (CW-SZT Online? 
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Tei.: (1) 294-3080 j 

Fax; (1).204-3031 ! 

E-mad: telelogáptelelogio:hu ! 
1119 Budapost, Fghórvári u. 83. 


TeleLogic 


Szoftverdisztribúció 


- § hi 


Uj verziók! 


§ n 


FireWall-1  SEsssem 
RealSecure 
VPN-1 


www.telelogic.hu 


1015 Budapest, Hegyalja út 5. Telefon: 488 7700. Fax: 488 7709 
web: http www.2fhul . e-mail: infogoztha 


ctures bemutatja 
U 


] produkcióját! 
LIGHTS COLOUR ACTION! 

Színes digitális LED nyomtatás: 12 oldal pere, 120051200 dpi valós felbontás 

20 oldal perc mono nyomtatás 

400 MHz 64-bit PowerPC 750 processzor MEGA technológiával 

64 8 RAM (CT200 és CT2OON), 128 48 (E7200dM. 256 MB (CTSOOL 

bővíthetők 1024 18-ig 

Single Pass Technology - papirvostagság 2009-ig 
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Microsoft 
(Szlebig Andrea) 
Tőkebevonás előtt 
a Minor 
(Révész Gábor) 
Nőtt a Minolta Magyarország 
(Révész Gábor) 
Beszámoló az elmúlt évről 
Haitec 
(Révész Gábor) 
Alkalmazások helyett 
szolgáltatások 
Beszélgetés 
I Edward J. Zanderrel, 
Sun Microsystems 
(Hutter Onó) 


VEZÉRCIKK 


Farkas a kertek alatt 
(Révész Gábor) 


TÁNKÖZLÉS 

HÍREK 

A Siemens megveheti 
a Trafficomot 
(Mallász Judit) 

Eladják a részesedéseket — 
DT, FT 

Macedóniában a Matáv 
(Mallász Judit) 
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Egé 
A Matávé az Emitel 
(Mallász Judu) 9. oldal 
! HARDVER 
! HÍRE 13. oldat 
Egy-egy, azaz X 
Új Piaserek 
oldal ji (Horváth László 13. oldal 
atást ! TÉNYEK ÉS TRENDEK 
1 Mit hoz a 2001. év? 
oldal ) ÚJ BAZDASÁG 
HÍREK 5. oldal 
) Elektronikus kereskedelem; 
hi ítthon egyelőre döcögve 
(öárronljy Attila 15- oldal 
A bűnözés ellen — 
számítógépes segédlettel 
Cisco: biztató kilátások 
Európában 
(ádártontfy Arilai 16. oldal 
oldal ! WAP, B2B és 
Túró Rudi 
Mártonffy Artíta 6. oldat 
Minden perc számit! 
oldal Michael Coha, 17. oldali 
oldal ! PÉNZ, PIAC, PROFIT 18. oldal 
oldal ! ELŐZETES 18. oldal 
oldal ! E SZÁMUNK HIRDETÉSEI 18. oldali 


RENDSZERes 
falálkozások 


Egy hHétműúlvajújabb részletek! 


TARTALOM 3 


A HÉT HÍREI 


szaki igazgató 


szerint sem 2 a özött 


várható. hogy ez a rendkívől és szo 4 


16 nék a jöwvűken szám sex, ség meri dok 

Az Év első nagy hírének szá-  vően romoljon A szolgál iz váliazas 
mít, hogy váltás következik ik 9 
be az IBM Magyarország ve. mszágha, tötönyíre k 
zéógazgatói posztján. Mint következő 4 a ván. Az CE 
tümeretes. közel két éve bálja  bánmátbomzás  telepteszei ik szakembe 
cd Herbert Gerber az IBM man. A társzsá hetesi 
hazai leányvállalmának ve ) hárszztazs 160 ma Au 
Téngazgatón teendőit. Január költött szját hú [lamok a 
tól Herbert Gerber nyugdíj e usztáb 
ba vonul, s a stafétabotot egy k 
ugyancsak külföldi IRM-e 

-h Roeszzzr kus kepeak 


lesz az új vezéngazgató 
Rocsner korábban az IBM 
központjában — az 
úgyneveze CEMA (Ccotral 
Europe Middle Fzst and Af 
ncs) területén felelős vezér 
igazgatóként — tevékenyk 
det (CW-SZT Online 


Budapesten már nincs 
beltöldi rozming 


Január 6-án éjfélkor a V 
dafone Budapest területén 
megszüntette a belföldi roa 


bécsi 


ét Folyik a szerverháború 


ming-megállapodást a Pan 
non GSM-mei. Jel 
hát a Vodafone e 


fővárosban már csak saját 
használhatják. 
öbbi e 


hálózatukat 


továbbra ís működik a Pan ús 
non GSM hálózatával a jetb § proc bé 
nemzeti roaming. (A We § d nem k 
tellel 2000, december 1-jé. giávai készíte vek megbírkózni a mövek 
vel szűnt meg az ország métere A re 

egész területén a belföldi haz kifejke t 
roaming.) A tervek szerint az. A. ik cégnek legalább ki 
ország többi részén hosszú saját félvezesőszelei-gyárő évébe 4 
távon fennmarad a belföldi üzeme, hanem külső gyár- 2 kész gp 
toaming a Pannon GSM-mel. . tóktól veszi azokat. (IGNS és. átalak: 

A Vodafonc-nak jelen K " 


leg közel 800 bázisátkomása e árható eex 
működik országszerte. ÁPS-  ámot javasol az OECD 
His-májusta a bázisállomások w 
1000-et. A Egy japán hít 
101 közej 
saját hál 


száma eléri a 
tervek szerint 


a Vodafone 


júniusi találkozójás 


szolgálja ki a lakosság $0 adja a határokon átív k 
százalékát. Vitai Amla ve- temetes n az uzóbbi időt 
zérigazgató elmondta. b adások megadózlatá 1 4 


az elmúlt idők mérései sze OECD adód x k ki. Ezek 
rint a Vodafone hálózatából elfogad 

Ándított hívásoknak az 1.5 MI3-  lók 

százaléka szakadt meg (mi be. A kérdés rek 

szaki okok és lefedetlenség alkoztatj 1 be 


mian Guy Summers mű 


, ALL YOU NEED IN LAN WE BACK YOU UP 
Tel.: (06-20) 9333-KTI (9333-584) Fax: 318-€ 
E-mail: ktinetödktinethu Web: http./Awww.ktneth 


NETWORKS 


10 65 100 Mbps sebességű hálózati kártyák, hutok. switchek, módia könverterek 
széres vöisaztósát kináluk 


KU.200—USB — 10/100 Fast Ethomet adapter 
KS-105 — mini switch (5 UTPJ 

KS.2240 — 197 switch (24 UTP, Gigabit opcói 
KS-Ö16F/624F — 19" switch (16/24 UTP, ogtikai opció! 
KC-1000 — 19" konverter központ. maximum 10 média konverter számára 


Termékeinket keresse forgalmazóinknál! 
http:/(www.ktinet.hu/forg.htm 


ATA ÉS ÉR PIAC KÁYÉLYAKK ZSZ ÁSÁS 


ja az informatikát, hanem bárhon: 


Kétezeregy: az evangelizáció Éve 5: 


rát hozza össze 


az Összes eddigi 
jó termékotruktú 
okat a fejleszté. 
A 8 elyek az online szolgálta 
December elsejétől megbízott ügyvezetőként ismét Vityi Péter irányítja a Microsoft hazai leányvállala- (éle ameyek 8z oatne szalsána 
tát. S ahogy ezt tőle megszoktuk", továbbra is ellátja a nagyvállalati kereskedelmi igazgatói teendőket. nagyvállalati kömyezetben vannak 
Vityi Péterrel nemcsak arról beszélgettünk, hogy vállalná-e véglegesen az ügyvezetői feladatokat, ha- Konkrét értékesítési eredményekről 


2 £ Net szervereket illetően Vilyi Pé 
nem — a beszélgetésbe bekapcsolódó Gerő László üzletfejlesztési igazgatóval kiegészülve — sorra vet. 7 vasa dr] 


E nem tudott beszámolni; Az 
tük az elmúlt naptári év eredményeit is, s bepillantottunk az idei tervekbe is. lóei év feladata lesz ezeknek a ter 
mékeknek, a keretrendszereknek 


seket, 


A: öridage mjiere Sjoslájárb; nyesstst kiülákítani s bizony miér elején, megrendezendő. fejlesztő 
1 titak f tiztánéélte Így a nágyválii értékesítésének. felfuttatása, . Felie 


toknál bevált módszereket — például hetően a várt hatás most sem marad 


r 5. tatkmáke a cégeknél 47 teat, 8 CRMCTE E INENTÉSÁES E jegen sz ányeszátro 
ú Speszíer i tegeére ll. Mikl ttzzétéró, files végds 24 százálátálotYákadot a 
b a tÖgy er máncteá alját, bagy SÖNTÉ SS LÁGLÉNTS SK] fjlatttósszészok forgalma 
márrhir T mást velük tá atól S LELET KSETTBE A Windows Miljeznlum, Bdít 
A j ebörgké átt GNÉGTRSNÉLESÉ réátoerek HASZ SZMK ESTE ANt ő 
sult geeez em érrez TB éz ípátázttbótán az. WVEKGYTTAR elndlásástálerss; 
- eszt ő Tallózás a terméltéki közt" B At Ae e este S Sat KSMTNNESEG TE tÁKÉR 
end plsdes elelersző: (A Micrögoflerslékeket . tekinrve (rdlelén e Mrs sájéásta klon. dés ELO ELÉBE BGSEL HNK VK 
elsz ztéket  Pélert a Wizdovis ZÖDE e a Net . észöldélit, él ki elősdénlemek  ÖTASÚ se 


dows Millennium Edition khoz képe álisan használnak. Az operációs 


" A Windows 2000 részesedése A Net szervetek öktőber közepén rendszerek frontján en jobb 
asztali rendszerek piacán 26 száza- kerültek fel a Micrc mékpa- a helyzet. ott 100 operációs rend: 
. kos. S a növekedés üteme ma-  lettájára, s a szerversorozat tagjai a . szetből 79 a jogtiszta. A re: 
u i obb volt, mint a Windows NT 4-  Net-stratégia . külcselemeit  tartal-  microsoftosok szerint a jó 
kiszolgálás ejövetelénél. A Windows 2000. mazzák. Vityi Péter a .Net-str jogok értelmében, azok 
k . r eladásai a negyedik negyed- . kapc adta: ennel ében lép fel, Ugyanakkor a 


ben ugrottak azán, a felhaszn; 


BSA Magyarország haz: 
beszélgetőpartnereink annak ellené 


ni több mint 1000 szervert értéke. környezetben has 


Erúton köszönjük meg, hogy az elmúlt 
évezredben minket választott, ránk 
szavazott, nálunk vásárolt 

A közeljövőben megújuló Web. 
Áruházunkkal szeretnénk kellemes 
meglepetést szerezni. 

Addig ís békés, örömteli ünnepe: 
és sok sikert kívánunk a követ 
ő ezer évre ís. 


he 


juventus-Toam 


monduyentus- team. hu/ajlap 


XWI. ÉVFOLYAM 1-2. SZÁM 2001 JAIJÁR A 


Az elmúlt évben két licencetéssel 
kapcsolatos rövidítést kellett megta- 
nulni, Az egyik az OSL (Open Sub- 
scription Licence), vagyis az egysze- 
rű előfizetéses licenc, a másik podig 
az ASP (Application Service Provid- 
€r), vagyis a közműszerű előfizetés. 

Az OSL lényegét Viryi Péter úgy 
foglalja össze, hogy amikor egy 
cégnél nagy beruházási költség me- 
rül fel — például legalizálásnál —, ak. 
kor a beruházási költségek három 
részre oszlanak. Az összeg egyhar- 
mudát kell csak egy év alatt kifizet 
nic a felhasználónak, s közben az új 
verziók használatának joga is meg 
illeti. Vagyis a felhasználó folyama- 
tosan megkapja az új technológiá- 
kat. Igaz, az OSL keretében a fel. 
használónak nincs tulajdonjoga a 
szoftvert illetően. Ugyanakkar pozi- 
tívum, hogy ez a licencmodell már 
25 géptől indul, lehetővé téve, hogy 
a kisvállalati körben is használhassák. 


Gerő Lászó 


Az ASPA frontján a Microsoft 
Magyarország sokat invesztált a 
múlt évben, A sávszélesség növeke- 
désével és a Windows 2000 archi- 
tektúrájából adódóan lehetővé vá- 
lik, hogy közműként lehessen hasz- 
válni a szoftvert. A back office-szal 
kapcsolatos, valamint a szerverűze. 
meltetési feladatokat stb. egy szol- 
gáltató veszi át. Vityi Péter szerint 
rengeteg üzleti modell alakul majd 
ki, mert kesz, aki cxak szoftvert szol 
gáltat, lesz, aki csak helyet. Mint ís- 
meretes, a Microsoft Magyarország 
is már tavaly bejelentette a Matáv- 
Commal és a Hostlogickal közös 
ASP:szolgáltatást, s januárban egy 
újabb, elsősorban  kisvállalalarok. 
nak szóló ASP-bejeléntés várható. 
Vityi Péter szerint az ASP-modell 
lényege, hogy minden alkalmazást 
egyetlen helyre hoz össze, hihetetle- 
nül testre szabható, s az ügyfelek- 
nek igen gazdaságos szolgáltatást 
jelent. Vityi Péter 2001-et az ASP. 
piac építésének éveként jellemezte, 
cz a pizc 2002-re, 2000-ra fut majd 


véli, hogy az elektronikus tranz. 
akciókat vezérlő szérverek piacán 
piacvezetők lesznek, a rendszerek 
online integrációja hatalmas fejlő- 
désnek indul, s ezen a területen az 
XML lesz a közös nyelv, a BizTalk 
szerver pedig egy XML nyelven be 
szélő eszköz. Vityi Péter szerint ma 
már az intemeten éles űzleti folya, 
matok zajlanak, ezek pedig olyan 
éles üzlet rendszereket igényelnek, 
amelyeket . professzionális  cszkö- 


§ ápántog vogtotmesznétés 9. 


—— KREATÍV KIS- ÉS KÖZEPES IRODÁK SZÁMÁRA — 


Készítsen egyedi arculatú irodai nyomtatványo- 

kat, internetes oldalakat, grafikákat a Corel- 

DRAW 9 Office Edition rajzolóprogrammal 

A hp ScanJet 5370C szkenner a már meglévő 

képei és dokumentumai beolvasásához, a 

Recognita Plus 5.0 podig a szóvegfolismarós- 
hez nyújt Önnek segítséget 


A KÁROK ESZKÖZ ÁRA EGYÜTT 157.000 FT HELYETT 


j most 133 900 Ft" 


MARKETÍNGRE HANGSÚLYT FEKTETŐ NAGYOBB CÉGEK SZÁMÁRA 


38 gE 


Aknázza ki a CorelDRAW 9 rajzoló. Corel PhotoPaint 9 
képszerkosztő-, Corel PrintOffice kiadványszerkesztő prog- 
ramok teljes erejét A profi képbeoívasás megvalósításáh 
válassza a hálózaton ís megosztható hp ScanJet 6300€ 
szkennert. A papir alapú dokumentumok szövegszerkesztő 
formáturnú fájlokká alakításában podig a Recognita Plus 5.0 
szövegfelismerő program nyújt gyors segítséget 


A HÁROM ESZKÖZ ÁRA EGYÜTT 240. 000 FT 


most 189 500 Pé 


Tökkel célszerű megvalósítani. Épp 
ezén hívta fel a figyelmet arra, tuagy 
az informatikai vezetőknek ezeket 
a dolgokat nagyon ataposzn végig 
kell gondolniuk. $ legalább annyira 
fontos, hogy az informatikasok ké. 
pezzék is magukat. Megváhuzatt 2 
világ. az informatikosk ma már 
nemcsak támogatási szolgáltatási 
nyójtanak, hanem a cégek az imer 
etes rendszerek révén közvettenés 
a fogyasztóval állnak kapcsolatban 
$ az intemeten keresztűl nerm lehet 
eltassolmi az informatikai rendszz 
rek hiányosságait, leállásasz 

A jövővel kapcsolatos tervek so. 
tában Gerő László a partnerekkel 
kapcsolatos elképzelésekről számat 
be. Ma a Microsoftnak 3000 ez. 
kíszírált viszonteladója van, aran 
ban — a hatalmas szám máatt - nem 
tudnak nekik konzisztens szolgálta. 
tásokat nyújtani. A partner azonban 
több. mint egy viszontelzáó Jelen 
leg több mint 600. normál vagy 
gold besorolású partnercége van a 
Microsoft Magyarországnak. A cél. 
bogy közülük mintegy 100 alat. 


Microsolt 6059 közei 200 tejesztácég- 
98 és közdöval írt alá, megálagodist a 
konzölgégre írandó játékoragrarnak kátet. 
Nesztésáról. Már a torgalszeta kerülést 
 Gáttumok ís ismerték" a DVD-megtzjót a 
tartalmazó és az intel peocszzzorz wala- 
márt az nVidia chipkésztete köré épülő 
gépet 2001 őszén lehet majd tapei az 
Egyesüt Álamokban és jzpártszm, míg 
"az európai megjelenésre 2002 etső ne- 
gyedévébenlebet számítani, 


HELYETT 


COMPUTERWOSDSZÁMTAS OBA 5 


6 fejlesztécsapatot válasszarak hi. 
Például olyanokat, akik Net tput 
megoldasat akarnak ézembe he 
lyezni ügyfeieiknél Ezeknek a cé 
pánek a Miarcsofi Magyarország 
tkbdeszármogatánként énnékeítés és 
technolágizs egyétműködési kínál 
Vínyi Péser horzátázae: az énékni 
velt szolgáltatási nyújó partnereik 
nek egy olyan előészetése c 
is. kidvégoznak, amelyben 
mintapéláákar 
hez. veket C 
jók. bogy a tuzzástott énéket 

ús partnereket ezénutsék 
2 vádéki partnerbázzs 
ését 15 famtoszszi 
inhatés elengadh 
tmolt Magyarország vaék 
Teprezentők zz összes PC 5 
ka vidéke van. de a cég fo 


sorzapot 
talsak 


Ger 


Úgy véli, hoz 
fejlődésének 

az éve lesz 2001. Szerintük vállal 
k eküeve 
egymással, és valójában szoft 
kommund álnak map! 

ebben a folyamatban a m 
cális cégeknek van font 


továb 
taváltásnak 


4 egyépek lesznek 


yrnással. § 


Informácsótectasoiágiss szempont 
ból pedig inforszatikas multinacic 
ális cégek állnak a gazdasági élei 
középpoetjában, bisz nekik kell eze 
ket az evangelizációs" fetzdatokat 
eláenűuk 


Sziebig Andrea 


. Csak stílusosan! 5565 


A stílus megkülönböztet. A stílus egyedivé tesz. Ez az üzleti életben is érvényes. 


Keresse a temákotet a he forgalmazósmál 


COMPUTERWORLD- SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


gt 


Farkas a kertek alatt 


Az év végi hajrában kízsé hangsúlyát 
e egy hír. Eszerint a rendőrség 
arra számít, hogy a bűnözők előbb vagy 


man közegnek 


érő megkeresték az in 
tselőir ís. 5 ők ím 


or mondták el. hogy a web 


sem vetűztőtt fel. 


1 semmibe sem 


er portafió- 


mdoltodásból a: 


" súltaró be 


nódjuk egy ke. 


karja őke 


adozód ehhe 


j8 ét grof 


átrzaik. hogy a legális 


slot runnak 


a előbb nagy atódb 
bó 


zés késemet umerniuk kellene 


meri. az E rveradt Mibamodhan etkír eszt Carnivore pélkósát A: 
a remzdszér és ágy tsztal y a rerzdőrólnek kedvük rud! egy kís 
imémeszetamádora. majd kassan haszon kderülr e cétból egy teljes 
meber ozkalmzat építettek ds magukat Múrpedrg ez az. ami a. 
muívánosuég nem tűrt, és addbg :apongott, amíg a .rapado 
megszelídült, és beállt abba a sora. amít az óceán nálpartján etvár 


Ha von felsztata a magyarországi imtermetes közösségnet tfeltéve. 
5 fel; 
Mert csak a hozzá; 
ik. hanem a kidezfejű 
áémet kérést 


hogy létezék even), akkor az mott nem egyéb, mént a különtő 


agpyeten tervet gondos és nerven alas frselés 


vártsstó el, hogy me a leltes amatói 


Profit aláotáról közetrét meg c: 


Révész Gábor 
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Beszámoló az elmúlt évről 


Még a tavalyi év végén tartotta 
dazvatással összekötött tájékoztató. 
ját az IBM partnercégeként működő 
Haitec Kft. Csurgal Gábor. a cég 
ügyvezetője számadatokkal kezdte 
énékelését: az 1999-es induló bá: 
romnegyed év 165 milliós forgalma 
után 2000-ben 600 millió forint be: 
vételt könyvelhettek el. és ez majd; 
nem teljes egészében IBM termékek 
értékesítéséhez, illetve emelt szintű 
ások- 


rendszerintegrációs szolgá 
hoz fűződik. 

A szolgáltatások közül kiemelke: 
dik a CATIA progrumcsomag beve- 
zetési támogatása (ezt egy 30 fős 
CATIA-szakértói  közpor 


az SAP-alaprenászer üzembe helye. 
zése, valamint elektronikus irattárak 
kialakítása a ContentManager és a 
CommonStore termékcsalád eszkö. 
zeivel. Ez utóbbi terméket szolgál 
tatásszerűen ís alkalmazzák 

Az e-kereskedelemmel foglalkozó 
úzletáguk a többihez hasonlóan IBM 
szoftverekre alapozva folytatja te- 
vékenységét; vállalják B2B- és B2C. 
áruházak kialakítását, illetve fordí- 
tott aukciót lebonyolító rendszerek 
űzembe helyezését. 

Forgalmakat . tekintve 2001-ben 
mérsékelt növekedést terveznek, ezt 
azonban nem számszerűsítették. A 
bevételen belül azonban biztosan 


növelni szeretnék a szolgáltatások 
arányát (ez a teljes bevételhez vi- 
szonyítva mintegy 35 százalékot tett 
ki), és ebből következően az árbe. 
vétel profittartalmát (ezt a 2000-es 
évben 20 százalékosra becsülik), 
Növekedésükre biztosíték az első ne. 
gyedéves szerződésállomány, amely 
már meghaladja a 200 millió forintot. 
Egy új üzletág indításán is dol; 
goznak, ennek tevékenysége szintén 
egy IBM-termékbez, a biztonsági 
megoldásokat nyújtó. SecureWay 
bez kapcsolódik majd, azonban e 
területen a jövő évet többé-kevés- 

bé tanulásra szánják majd. 
R.G. 


Nőtt a Minolta Magyarország 


negy 2.1 milliárd forint bevételt 
ér el 2000-ben a Minolta Mat 

jelentette be a cég vezetése 
z az Ér. 


orszá 
évzáró sajtótájékoztatóján, E; 
ték több mint 25 százalékkal haladja 
1999-ben regisztrált 1.6 múl; 
mat. Mintegy 60 

25 


liárd forintos fo 


százalék származik fénymásoló: 
százalék nyomtutóéntékesítésből, 15 
százalék pedig szerviztevékenység: 
ból. Nyomtatókból közel 3000 da, 
rabot értékesített a Mű 
legnagyobb részét a 8-I0 lapíperc 


olta, ennek 


szbességű eszközők tették ki: mint. 


Tőkebevonás előtt a Minor 


tervez idén a Mi- 
eredményeitől és 


Erós növekedési 
nr Rt. A múlt é 
a tervekről Takácr Imre vezérigaz. 
gató nyilatkozott lapunknak. 
Elmondta: a cég múlt évi forgal 
ma 15 százalékkal nát a trvalyelőt 
tihez képest, jelenleg eléri a 4 mil 
tárd foriatot, Még ennél ís fonn. 
sabt 
változása: 


a bevétel összetételének meg. 
a szolgáltatások aránya 
50 százalékra nőtt a tavalyelőmi 10 

zalékboz képest, Erre az évre 5.§ 
mulhárd forintos árbevételt tervez 
nek - a szolgáltatások részarányá; 
nak további növelésével. 

Az üzletágankénti megoszlás te. 
kintetében 5 jelentősek a változá 
sok. A bevételi oldalon a banki 
szférából érkező bevétel lett a meg. 
határozó. de jelentős szerep jut a 
kormányzati és az ipari forrásból 
származó bevételeknek in. idén az 
ipari üzletágról keválik a telekom- 
munikációs terület, emől az intéz, 


égy 2000 darab kelt el belőlük. Idén 

a OMS-akvizíció hatására — el- 
sősorban a színes nyomtatók pia- 
ci szegmensében várnak nagyobb 
mértékű bővülést 

Fénymásolókból 2200 darabot 
hoztuk lomba (adataik szerint 
ezzel a piac 15 százalékát birtokol; 
ják). ítt a vezető szegmens a 15-25 
lapypere . teljesítményű  modellsor. 
$00-900 darabot vásároltak belőlük 
A digitalizálódási folyamat 2001 
ben lezárul. A közelmúltban min 
den sebességkategóriában új digitá 


kedéstől komoly fejlődést várnak 
Két legfontosabb partnerük tovább 
ra ís a Compag és a Microsoft. és 
erősödik az EMC és a HP szerepe. 

A cég szolgáltatásai elsősorban 
a rendszerintegráció köré csoparto 
sulnak. Jelentős sikereket értek el 
a Micronoft-progektek kiudolgozáss 
ban, a hálózati üzletágban szeren 
csésnek bizonyult az Avayával ki. 
alakíton együttműködés. Fejleszté 
scik közül a vezérigazgató a Micto- 
soft-programok köré épített irodai 
rendszert emelte ki, de befejeződött 
a banki terminál fejlesztése ís. Leg. 
összetettebb projektjüket tavaly a 
Mehib Rr.vel közösen valósították 
meg. Közép-Európában itt helyez 
tek először üzembe Windoas 2000. 
te fejlesztett alkalmazói rendszert. a 
Cata- Haz vállalatírányítási rendszer 
elemeit saját fejlesztésű szoftverek: 
kel integrálták. 

Az idei év egyik legfocscnabb ese- 


lis modellt mutattak be. E modellek 
már online szervízképességekkel ís 
rendelkeznek, És a beolvasott do- 
kumentumokat . e-mailként . továb- 
bíthatják. 

Egy más piacokon már régóta lé. 
tező szolgáltatást vezetnek be a kö- 
zeljövőben Magyarországon is, En: 
nek lényege. hogy az adott cégnek a 
hozzá szállított irodatechnikai esz. 
közökért nem kell külön fizetnie, az 
elszámolás alapja a felhasznált pa. 
Pírmennyiség 


RG. 


ménye a tőkebevonás lesz. A 14- 
nácsadó céget a közeljövőben kivá: 
lasztják, magát a folyamatot az el- 
55 félév végére szeretnék lezárni. 
Alapvetően pénzügyi befektetőben 
gondolkodnak. és nem látják szük; 
ségességét a tőzsdei megjelenésnek. 
illetve annak, hogy kizárólag egy 
szakmai befekretőhöz  kötődjenek. 

Gyakorlati megfontolásból .vál- 
toztatni szeretnének az egyex part. 
nerekkel folytatott együttműködés 
formáján: vélhetően a vegyesválla: 
lati megoldást választják. A legna- 
gyobb forgalmi növekedés a kor: 
mányzat és az ípar számára száll 
tandó rendszerek területén várttató. 
Legnyereségesebb termékkörüknek 
2 szját fejlesztésű ügyfélirányító és 
banki  terminálcsaládjukat - tartják. 
Komoly erodményeket várnak a sa. 
ját fejlesztésű rendszerek kül- és 
belföldi értékesítésétől ís. 
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Alkalmazások helyett szolgáltatások 


A káliforniai Menlo Parkban talál 
ható. főhadiszállásán mutatta be a 
Sun Microsystems új  stratégi 
megfontolásokat és konkrét progra 
mokat tartalmazó szolgáltatásköz 
pontú hálózat vízióját. Ezen a sajtó: 
tájékoztatói válaszolt Hutter Ottó 
kérdéseite Edward J. Zandér. a $un 
második embere 


Internettorradalom 


Az internet minden várakozást fe 
tülmúló mértékben alakítja át nem, 
hanem a: 
azdasági társadalmi környe 


csak az informatikai, 
egér 
etet. Hogyan határo: 


az internelforradatomnak a főbb is 

mérveit: 
Mindenekelőtt a 

szembetűnő. M 


ternetkor va 


lamennyi jellemző paramétere a 
Moore-törvénynél sokkalta na 
gyobb sebességgel fejlődik. A fel. 


pörgön  tempónak megfelelően a 
termékek . életeiklusi 

lecsökkent, és alapjaiba 
zák nemcsak az informatikai, hanem 


az egész gazdasági környezet és az 


drasztikusan 
megválto: 


emberek életmódja is. Ez a Net 
Effect-jelenség. Informatikai szem. 
pontból. mi abban hiszünk, hogy 


az intemetkorszak architektúrája a 
szolgáltatásközpontú 
sokkal letisztultabb, egyszerűbb és 


hálózat: egy 


robusztusabb architektúra, mint ami 
a PC:korszakot jellemezte. Az új 
IT-infrastruktúra középponti elem 


yű szervereket 
árolórendszereket tartalmazó adat; 
központok. A legfelső réteget alkot 
ják az információ-hozzáférési esz 
közök. Ezeken belül a hagyomá: 
tiyos aszt gépekkel szen 
ben egyre dominánsabbá válnak a 
különféle mobilkommunikációs esz 
közök, sőt, az autókba és a házta 
tási eszközökbe szerelt berendezé 
sek. A két szélső réteg között t 
tálható mag: maj köz 
műhálózatokhoz módon, 
folyamatosan álló 
szolgáltatásokkal teszi elérhetővé a 
felhasználók. számára az informá. 
Ciós szolgáltatásokat — az egyszerű 
c-mailtól kezdve a legbonyolultabb 
beszerzési rendszerekig, 

Miben különtöztk a $un inter 


ey teljesítmé 


ai számí 


az intemet; a 


hasonló 
rendelkezésre 


netex víziója a versenytársakétól 

Az intemet szerepét ma már 
versenytársaink ís hasonlóan látják 
azonban néhány dolgot mindenkép- 
Pen szeretnék hangsúlyozni. Az el 
ső a hitelesség. Amikor mi szol 
Káltatásközpontú hálózatról beszé 
Münk, akkor — sok versenytársunkkal 
ellentétben. — alapki 
ugyanazt mondjuk. 


epciójában 
mint a cég 17 
Meg 
óta minden 
épben alaptel 
szerelés volt a hálózati kártya. é 
minden alkalmazottunk használta az 
elektronikus levelezést. Azóta a $un 
végig meghatározó szerepet játszott 
az internettel kapcsolatos technoló 
giák fejlesztésében, az intermetpro 
kollok szabványosításától kezdve 
a mai intemetes alkalmazások anya 
nyelvének számító Java kifejlesz 
tésén keresztül az iparági szintő 
szövetségek létrehozásáig. A máso- 
dik dolog a fokuszáltság. Egyetlen 
processzorarchitektúrával. egyetlen 


Éves tönénetéb 


n hármikc 
alakulási 


első n 
egyes Sun számító 


a PIAC 


Beszélgetés Edward J. Zanderrel 


operációs rendszerrel rendelkezünk, többször említette a partnerekkel 


minden egyes kutatásra-fejlesztésre való egyúttműködést. V na tó 
szám dollárt következetesen arra ren valamilyen stratégiai változás 
költöttünk és költünk, hogy a háló. hangsúlyelioládás 


zat minél több hasznot hajtson a fel Nincs, mi 
használónak: Harmadrészt pedig a 
végrehajtási emelném ki. ugyanis mi 
rendkívül jól pozicionált termék- és. jö 


rendelke. 


sohasem töreked. 
y kulcsrakész alkat 
unk. és a 
n is meg akarunk maradni a 


tünk arra, b 


én rendszereket szállít 


szolgáltatásportfólióval platformszintő . rendszerintegrác 


zünk ahhoz, hogy ezt a víziót átle- nál, így magától értető gy 
hexsen ültetni a gyakorlatba. mindig ís küleskérdés volt szá 
munkra a partnerekkel való szoros 


Metodológia 
négy lépcsőben 


kicsit 


végrehajtási fázisról. 


együttműködés. Nagyon világosan 
hatá 
Am 


túrát vagy az operá 


körül todjuk 8 


kenységünket. processzort, a 


- Be 


részletesebben 
Mir 


éljünk hardverarctat 


ciós rendszer illeti, igyekszünk tel 


mond én annak a vállalatvezetőnek, . jes mértékben saját fejlesztéseinkre 
akinek tetszik a $un internetes vízió: támaszkodni. Csak zárójelben jegy 
ja, de azt kérdezi: rendben, de ho-  zem meg, hogy sok konkurens hard 
van kezüljek hozzá üzletem Ínterme: . vengyás ben ez koránt si 


tesítéséhe így — az operációs rendszer tekinte 
Nagyon konkrét, nagyon részle- tében például sokan lényegében a 

1cs és nagyon testre szabott választ Microsoft viszonteladói. Viszont a 

tudunk adni erre a kérdés 

re, legyen szó egy hagyo. 

mányos IT-infrastruktúrá: § 


val rendelke 
latról vagy éppen egy nul 
láról induló, pár főből álló 
Meghir 


iForcc 


nagyvália; 


at 


up" cégről 
dettünk az nevű 
keretprogramot; ennek lé 
nyege egy Sun és parme 
gatott. négy 
ből álló metodoló- 
uok intemete: 
siratégiájának megalkot 
fejlesztésére 
rációjára és működtetésé 
re. Első az üzleti stmtégia 
második 


rci által 
lépc: 


ga a vállai 


úm. 


meghatározása 


az ezi kiszolgáló dot.com 
ektúr 


se. Ezt követi egy integrá 


archi 


megtervezé 


Ciós fázis, ahol az inteme. 
tes alkalmazásokat összé 

kapcsoljuk a cég meglévő 
back-office, irodai és ügy 
félkezelő alkalmazá: 
Végül a negyedik fázis az 
üzembe helyezésé és 

üzemeltetésé, ekkor pro- 
is szolgáltató 
sokkal támogatjuk a való- 
ban nagy rendelkezésre 
állás elérését, Partnercink. 
kel együtt minden fázis: 
ban gyakorlati tapasztala 
tok sorát és előre összeállított ter. 
mék- és szolgáltatáscsoportokat ki 
nálunk 


al 


fesszioni 


Edward J. Zander 


Sun legértékesebb kincse a SPARC 


De arra is lehetőséget rendszer mellet szerintem éppen a 
adunk, hogy valaki uz éles — és széles és komoly tradíciókkal ren 
nagyvállalatok esetében akár az delkező partnerhálózat, Ez egyben 
egész cég életét alapjaiban befolyá- . komoly versenyelőnyt is jelent. hi 
soló — projekt előtt kicsiben ki. szén az intemetkorszak egyt 
próbálhassa a koncepció működő-  vánvalóbban veti fel az együtmű 
képcsségét, tesztelhesse a kritikus  ködés szükségességét. Azzal próbál 


komponenseket, elemezhesse a vár- juk megőrizni lépéselőnyünket. hog 


ható hatásokat, izt a célt szolgálják kiszélesítjük az együttműködők kö 
iPorce Rcody Centereink Kalifor. rét az ITáparágon túlm ís: devel 
niában. Franciaországban és Japán. oper.cóm nevű kezdeményezésünk 
tban, valamint a partnereinknél mű- . kifejezetten az intemetes induló vál 
ködő minegy 40 iforce Partner. lalkozásokat segíti azzal. hogy egy 
Rcsdy Center. Fiz uróbbiak közöti fajta üzleti és infrasrukturális ván 
vannak. olyanok, úmelyek egy-egy  kubátorta" helyezi a maroknyi el 


külesterületre  spocializálódrak: az szánt vállalkozó agyából kipattanó. 


elektronikus kerexkedelemré, a be- . ígéretesnek rűnő ötleteket. Ezekher 
szerzési lánc mencdírselésére, üz. a speciális konzorciumokban raj 
leti intelligenciára, ügyfélkezelésre, tunk kívül tőkét és üzleti tapaszta 
vagy éppen az SAP, Öracle, iflanet, — latokat horó befektetők, IT- és te 
illetve más piacvezető szoftverplat.  lekammunikációs szolgáltatók és a 


formok alkalmazására 
Az (Force program 


gyon. intemetes megjelenést bíz 


kapcsán — tosító tartalomszolgáltatók segítik. 


hogy az igazán jó ödetek úi 


hónap alatt megyalósulhassanzk 


Befektetés technológiába. 
szakemberbe 


Milyen 


Nem pénzül A 


gyunk, hanem technc 
ást adunk 
lis — a ké 


mrsteg szanom A service providerek 
séget, sót! Sok A kére 
Force közösséget A 
g. az a; 
állalkc 1 hg j 
ukkal  víszik Az alk 2. 
ahh plői. A b £ 
Met Net EIT k ű 
teljesen mi k 
használatá x alk 
1 formatik L 
rolnú. . hanem 
kat. Scott MN a 
formatikai felsővezetők 4 
Ha ön egy valót k 
Ehelyett üzleti kar bérel k k 
vokatívnak és túlzónak találták an. F a 
ak idején, pedig azóta a világ . k 
bb embert érdekeinek áz ogx 
akar, mégpedig azonnal. Ezek u 
lultabb, éx egyre nagyobb hiár kel, áz 
jó informatikai szakemberekbő k 
tetésének mindennapos : E ző A érdekőte 
ságot, ha nem a dobozos szoftverek gáltatók be A növ 


marketingjével és disztribúciójával 
kell foglalkozni, hanem az alkalma 


ások frissítésével. Mindez őhotat 
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helyezhető és cserélhető implemen- . matlan éjszakákat okoz önnek, mint 
tációját. a SunRay családot, ami vi . a láthatóan ereje teljében lévő Sun 
(izcnetkezelés, a biztonságos tá- IP technológia magába olvasztja a ezta fochnolói anál sikeresebbnek rúnik. Ez Microsystems vezetőjének? 

95 sze. telefun-, a rádió- és a televíztóleoh- ru kerülnek a Java alapú jot-top bor még processzort set 


pdva olyan Azt például b 
speciális. alkalmazásokat kínálunk hogy a konvergencia folytatódik, az vállalatainak mintegy fele hasz 
át. Hárnarosan piac. szoni 


ég termékeire tárnaszi 


ra vesszük, kat, és a világ közepes, illetve nagyi 


tartalmaz. Lehet. hogy a válaszom ís kicsit 


volsági hozzáférés és bizo 


mélyes  barékonyságnövelő alkal $giát. és a számítástechnikaj esz- nok és a különféle mobil intemet. minden intelligencia a szervetben szemtelennek fog tűnni, de nem a 
mazások látogatására, amelyek se- közök mellett beépűl a közönséges . elérési eszközök új generációi. Pár van, az asztalon csak egy képpontok . technológia vagy a termékek, és 
silk a szolgáltatókat bevételsik nő-  háztart közökbe is. A PC-nek — éven belül 100 millió intelligens Ja. . megjelenítésére alkalmas végletes nem is a konkurensek miatt fúj leg 
velésétvee alkalmazáso- mint inte ési c kado va alapú kártya lesz forgalomban. . kig inegyszerűsítent berendezés talál- . inkább a fejem, hanem éppen a si 
kat u áns szerepe meg fog szűnni, sok mert az olyan pénzügyi világhálóza- ható. A SunRay pontosan azt nyújt . kerességunk Van egy világos 
malizálták közműszerű erúbb eszközre csik szét. ÖL tok, n Visa most kezdenek át. ja, a Z ügyféloldalon szüksé-  víziónk, rendelkezünk olyan erős 
tatás lehessen ér belül 2 milliárd ember fogja . állni erre a technológiára. Ez újabb. gúnk van: mivel minden információ . technológiákkal, mint u SPARC 
kesíteni ők : uobet, és ezek közül — áttörést eredményez majd a Java el- a szerveren tárolódik, ha leülök bár. processzor, a Solaris vagy a Java, és 
§ d kkal ak § 1 majd hagyo- . terjedésében, De érdemes kiemelni . melyik gép elé, amely hálózaton ke- vannak rendkívül jól pozicionált 
konfigurált éx akás apon be os számít 51. Ebben a — a Java kístostvéreként emlegetett Ji. kapcsolatot tud teremteni termékeink. 
IN. kkel, a váltásban. kulcsszerepet kap a kd- ni hatalmas sikerét isz hamarosan elelő szerverrel, és bedugom Számos piaci szegmensben — pél. 
ások teszt megkönny bőn álló harmadik generációs "megjelenik a második generációja nélyes azonosító kártyámat, — dául a szolgáltatói szektor infor 
kompetenciaközpoatokkai vológia Ennek egyik har . ís, és beépül az autókba, valaminta . abban a pillanatban megjelenik a . tikai infrastruktúrájának a bíztosíti 
ik jávíta ködés harék ása, hogy a nagy rendelk 4l- különféle háztartási elektromos ké- . képemyón saját munkakörnyezetem. sában — messze pincvezetők va 
ágái a ek k  lásk ényét felváltja a valós . szülékekbe Amennyiben bármilyen okból ki  gyunk, és rándásul pinci részesedé 
Tonc Cert: Sejú hoz követelménye. A Úgy tűnik viszont, hogy a ha- kell cserélni a munknállomásomat, — sünk folyamatosan nő, Összességé: 
k kálázhatóság iránti igény ís az ín. gyományos asztali számítógépeknek vagy át kell ülnöm egy másik gép ben merem állítani, hogy erősebbek 
4 f ás al 4 a piacán a Java alapú hálózati xz- . elé, akkor a kártyámat az új gépbe vagyunk, mint bármikor az elmúlt 
k 4 szás áxa miatt minden mai képzeletet mítógépek nem tudnak tömegesen  átdugva nemcsak hogy ugyanott fog 
A mindenkit fog múlni. A távközlési tech e villogni a kurzor, ahol félbehagy yetlen igazán komoly gon 
s k khan v tikai Kétségtelen, hogy a hálózati tam előtte az e-mail írását, de még dot ez a gyors növekedés jelenti. 
1 kommunik hnalógiáké Ic gépeknek az a PC-hez ha- a CAPSLOCK. billentyű állása is Gondoljon bele: egy tínédzserkorú, 
k ep. V megemlít architektúrájú — bár Windows ugyanolyan lesz, mint az előző gé- alig I7 éves cég vagyunk, és mú. 
kai alk 4 le SÚ trendet is: az helyett csupán egy Java futtatókör: . pen volt Ez az, ami kell a felhasz: . eljutottunk oda, hogy közel negy 
k b bbi fok nyezetet tartalmazó — változata mel- . nálónak. B, lámmunk, hogy az venezer alkalmazonunk van a világ 
fi a ú egyre jobb lékvágánynak bizonyult, mi már le. intemetes világ a felhasználói olda- 150 országában, Ennél a cégméret 
kk x kak is állítottuk JavaStation termékesn- lon av n egyszerűség irányába nél az a 60 százalékos növekedési 
A jé rtnerrel való — ládunk gyúrtását. Parudox módon halad. Ha én a jövőben akár a szál ütem, amit például a legutóbbi ne 
: szára be ködést, a többieknek az ő — ennek egyik legfontosabb oka alig.  lodaszobámban, akár a repülőgépen . gyedévben  produkáltunk, azt je 
y al kezük alá kell te k m a Java alapú hálózati számí-  leülbetek egy $unRay elé, az azo- lenti, hogy évente több tízezer új 
k emáha tástechnikai modell hatalmas sike-  nosító kártyám segítségével hozzá: . embert kell felvennünk, és biztost 
atok § c re. E az az. hogy az — jutok c mélyre szabott bő tani, nsék víziónkat, ma: 


x déséve nincs szükség másra,  szőfelülethez, akkor ezen túl nem  gukévá k tradícióinkat, meg; 
ár n mint egy böngészőre, márpedig egy . érdekel tovább a technológia, sem a ismerjék a technológiáinkát és me 
Öt év múlva kétmilitárdan em valóbas te ilyen szerűsődött architektúrá- Windows, sem a Unix todológiáinkat, megőrizzük a cég 
MT sok le erűbb s ban mind a PC, mind a JavaStation fejlődési dinamikáját Ez pedig egy 
á n gyorsan . túlságosan bonyolult. A karcsú ügy ő és ae 20 milliárd dolláros forgalmú c 
kk, bocilések ma már fél technológiának kidolgoztuk egy A MÖVEKETÉS .YONJA" esetében egyáltalán nem kis feladat 


int 94 rogramozó fej sokkal egyszerűbb. alcsóbb, robusz 


be 


1 mi az, ami ál Hutter Ottó 


tusabb, még könnyebben Úzi 


KÖZPONT 4 


e Faciily, c 
endi BUSIT 


cstrosBbN 58 


Data integjty 


Száva feremtünk 


az infokommunikációs inírastruk 


tesen biztonságos infokommunikációs környezetre van szük 
jatni kíván a telekommunikációs szolgáltatók közül 


Ha gyorsan szeretnének CityReach 
a piacra jutni és csak a fő tevékenységre akarnak koncentrálni, International 


Akkor várjuk 

a CRI decemberben Budapesten megnyíló, következő CagyAoach interratonat Hungary 
JÉÉÉ f 1087 Budapost, Asztalos Sándor U, 13 
generációs kolokációs központjában. Tel: 36-1-459-B600, tax 36-1-459-8699 
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ként járnak et az ókat pénzz 
támogató ATAT Wíreléss 


JAOGJÁN§ 


TÁVKÖZLÉS 


A Siemens megveheti 
a Trafficomot 


A Fővárosi Önkormányzat tulajdonosi bizottságának decemberi határozata értelmé 
ben a BKV eladhatja leányvállalatát a Silemensnek. A közlekedési vállalat távközlés; 


hálózatát birtokló és üzemeltető Trafficom Kft.-re egyedül a Siemens pályázott. A 


szerződések megkötése januárban, illetve februárban várható. 


Siemens 2.6 milliárd forintot 
fizet a BKV-nak. Ennek fejé 
ben 99 százalékos tulajdon; 


részt szerez a kft.-ben, vala. 
mint 30 évre szóló vonaljogot 


(ez további 15 évvel meghosz 
szabbítható) kap a BKV kötött 
pályás közlekedési nyomvona 
1ai mentén, Jelenleg 180 kilo. 


méter hosszú száloptikui ge 
rinchálózat és közel 1000 kilo: 
méter rézkábel hálóz; 


Trafficom bi 


ában 
A Siemens azt tervezi, hogy 

a budapesti forgalomirányítási 
308. kilc 
Építmény-hálózata § 


rendszer 


éteres al 


pacitásainak. bérleti 
tavaly ósszel 10 évre vásárolta 
meg a Siemens) továbbértéke 
síti a Trafficomnak. A felmé 
rések szerint a 


je 
lentős fejlesztéseket követően 
jól kiegészítené egymást 
Az új tulajdonos elkép; 
szerint a Trafficom alapveti 


a hazai piacon működő táv 
közlési szolgáltatóknak nyújt majd 
szolgáltatást, hallottuk Bobek Ernő 
től. a Siemens Telefongyár Kft. az. 
az a Siemens információs és 

hálózatok 
igazgatójától. A 


munikációs ágazat 
gardaság 
opukai si 
kapacitásol 
konstrukcióban tervezik 
ni, ezzel elébe mehetnek az induló, 
illetve 


a már tevékeny távközlé 
si szolgáltatók kezdeti b 


kényszerének. További 


bevételi forrásként az egyedi el 
fizetői leágazások kiépítését (min 
denkor az ádott távközlési szol 
gáltató. megbízásában), illetve az 


összeköttetések berendezésekkel tör 
ténő aktívvá tételét jelölte meg. Je. 
lenleg még a bevételek tálnyomó 


-n Bobek Ernő 


része a BKV-tól szár 
szetesen alapvet 
közleke 


pokra hely tatások ás 


A BKV-nak 
állapodás 


kezdeti m 


ve — nagyfogyasztói kedvezményt 


biztosítanak. Az tet egy 


Auírásban c 
rmula alapján kell majd 
meghatározni 

A fej 


vonalazódnak 


tervek 
Folyik 


Macedóniában 
a Matáv 


A Matáv vezette konzorcium nyerte 
a macedón távközlés at SI 
alékának eladására kiírt tendert 
A Makcdonski Telekommunikacii 
(Maktel), tulajdonára. a 
konzorcium 
ajánlatot tett 

A vételárból a Mi eső 1172 
millió eun ő 
Telekom által nyújtott kölcsönből 
finanszírozzák. A. konzorcium u 
jai; Matáv — 874 százalék, South 
cast Europe Egvity Fund (magá 
befektetési alap, amelyet a Soros 
Private. Funds. Manai 

6.3 százalék, late 


többségi 


1625. millió . ewi 


tsche 


ment kezel) 
erican Hold. 
értéktőzsdén jegyzett 


ing (az 
biztosítási és pénzügyi szolgáltató 
vég, érdekelt az egyik legnagyobb 
Körög alternatív távközlési szolgál 
tatóban) — 6.3 száznlék 

A győztes konzorcium a követke 


ző két év során 


fektet be a m 

ezen belül a beszédcélú, a mobil 
az intemet- és az adatátviteli szol 
Áltatások, valamint az ügyfébzol 


gálati tevéken: 


tranzakció lezárását 
táv átveszi a Maktel irányítását a 


működés, a menedzsment és a 


jogok terén, továbbá 


lidálja a macedón távközlési vállalat 


pényeit a Matáv-csopart erod: 
ményeibe 
A Maktel az egyedüli vezetéke 


és mobiltávközlési szolgáltató Ma 
cedóniában. 2000. október 30-án 
500 ezer vezetékes vonallal és 86 


rendelkezett 
kilenc 


nyeresége 


ezer GSM előfizető 
Bevétele 2000 e 


jában 146.2 millió euró. 
48.7 millió euró volt 


hónap. 


M.J 


felmerese 


tása, hogy az összekapcso 


kaszok hol 
vitésre 


mens tárgyi 
ficam me 
továbberték 


illetve 


A tervek s 


4-5. milli 


annak 


ba (KTW) banknak 


ke 


s 


iknak 


A tra 


A vételárat 


zakcii 


adatok ( 


bekapcsolt vonallal rendelkezen 


Az Emitel megvétele után má 
tben a Matáv a h. 


primer körz 


kül). ehhez 


háromnegy 
ISDN. B-csá 
1adta a MÜ ei 


A távközlési tára 


ett (ISDN né 


járul az Emitél min 


85 ezer va 
d ő 


ala. Szintén tavaly 


mák száma megha 


ret. 


Mallász Ju 


Matávé az Emitel 


M 
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PARTNEREINK 


2000 


BEN 


, Hisz itt mindenki, mindei 


Kereskedelmi íroda: 


f: Tanás 
CERC 
CEBIT 200( 
asus Budapest Kft 
CIB K; urópai N 
ka Ren 
c TM: 
K 
Personal- und M: 
Kft 
rT 
AL M. ág K 


jlesztő Kft 


arország Kft. 
rszág Kft 
ementberatung 


vábbképző K 


kedelmi 


pont 
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Europe Control 

Europcan Computer Exchange AG 
EuroTrend Informatikai Kft. 
EuroWeb Internetszolgáltató Rt. 


Executive Consultants, Advertisement 


Services 
FEFO Kft 
FÉG Konvektor Rt. 
Fibex Ker. Kft 


Gamax K. 


Kft 


Geometria Térinformatikai Rendszerház 


Ge ms Kft. 


iew Sy 


Giro Bankkánya Rt 


Global On 
GLOBE-Info Rendszerbáz Kft 
Cold Comp Kít 
c oft Kft 


GTS Hungan 
GTS DataNet 
HOS K 

Hi 


hakillspoot Ltd 
Hewlett-Packard Magyarorszái 
HRP Hungary Kft 

HUMANSoft Kft 
Hungária Biztosító Számítástechnikai Kft 
Hungária Kábel K 
Hungarotabac-tobac 


Hungexpo Rt 


Hypermedia Sy 


IB G 
IBC Ne 
IBM Ms; 


Thornton Consulting Kft 
yarországi Kft 

ICA Hungary Kft 

Icon Kft 

IDEFCO 


( Jojjent 


IDESIGN 
IFUA Horváth 4 Partner 


imagemedicál com 


Industrial and Financial Systems 
Infoland Kft. 


Inform Stúdió Kft. 


Informatik Consulting Systems AG 
Information Balance Europe 
InfoStructure 

Ingram Micro Magyarország Kft 
InNet Kft 

Inter-Európa Bank Rt. 

loterLinks Kft. 

Intermédia 2000 Production 
Intermusíca Kft 

INTERNEZT Stúdió 


Inventix Kft 
I0Soft Rt 
ISC:Hungária Informatika Kft 


IV. Országos Objektum Orientált 
Konferencia 


Jobpilot.hu 


JobskAdverts Magyarország Kít 
Juventus Team 

KEH Bank Rt 

KAK Tanácsadó és infos 


psch Telecom Kft 
KcSzo Kft 
KEKI Számítástechnikai Csoport 


KIKO Elektronics Hungary Kft 


Kím-Soft Kft 

Kincstáni Vagyoni Igazgatóság 
Kopint-Datorg Rt 

Kozák és Melntyre Tanácsadó 
Közép-Európai Egyetem Rt 
KPMG Hungária 

Kronos Trade Kft 

KTI Nerwork: 

Kventa Kft 

Laurel Kft 

Láva Manager Iroda 
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Lias-Networx Kft 
LNX Liúis-Nétwork Kft 

Lotus Magyarország 

L-Soft.Kft. 

L-tér Stúdió Kít 

Macroda Kft. 

Magic Onyx Magyarország Kft. 
Magyar Akkreditációs Bizottság 
Magyar Államkincstár 

Magyar Cetelem Bank Rt. 


Magyar Szabadalmi Hivatal 
Magyar Távirati Iroda 
Mail.Hungary 

Mailbox hu 

Marketorg Kft 

Matáv Rt. 

MatávNet 

MÁV Informatika Kft. 
MCS Kft 

Merck Kít 

METRO Holding Hungary 
eskedelmi Kft 

MGE UPS Systems 

MHK Kft. 

Microsoft Magyarország 
Mindmaker Kft. 

Minolta Magyarország Kft 


Minor Rendszerház Rt 
Mobiline Kft 

Montana Consulting KÍL 

Műszertechnika Rendszerház Kft 

Nabuco Kft 

Napi Gazdaság 

NB Electronic Kft 

Nest Kft 

NeiLock Hálózatbíztonsági és Informatikai Kfi. 
Nextra Hungary 

Nicholson International 

NiCole Design 


Nokia Hungary Kft. 
Novacom Távközlési Rt 
Novell Magyarország Kft. 


OKI Systems (Magyarország) Kft 

Oracle Hungary Kft 

Origin Information Technology Hungary Kft 

Országos Igazságszolgáltatási Tanács 
Hivatala 

Országos Nyugdíj-biztosítási Főigazgatóság 

OTTO Katalógus-áruház Kft 

PAK Rt 

Kft 


Panasomc Magyarorsz: 


Pannon GSM 
Pannon Nerworking Kft 
Pannon Support Rendszerház 
Pannonia Hotels Rt. 


PanTel 


PartnerCom 
artners Hungary Kft 

Pentacomp Kft. 

Pentaschool 

Phillip Morris Egri Dohánygyár Rt. 
Phocnix Pharma RL. 

Pik-Sys Kft 

Plaut Hungária Kft 

Portocom Rt 

Positron 2000 Kft 

PRI. Stúdió 

Prim Kis 


Proccssorg Softwarc 82 Kft 

Procont Projectvezetési és Controlling 
Tanácsadó Kft 

Profon 

cen Mémöki Fejl 


716 és Szólgálató Kft 
ai Rt 


pr 


Prometheus Tűzeléstechn 


Pronet 
ProtalLLagic Kft 
Proto-mix Ld. 
Prudent Counsel Housc Kft 


PSI Net Magyarország Elender Rt. 


Pylon 
Owerty Kft 

RACK Computer Elektronika Kf 
Radio Bridg 

RCE Kft 

Recogníta Rt. 


TEVOLUTION 

Rynart. Transport 

52H Informatikai Kutató, Fejleszt 
És Szolgáltató R 

SALDO Pénzügyi Tanácsadi 
és Informatikai RL 

SAP Hungary Kft 

SAP-Partál Kft 

SCI-Network Rt. 

s00 

Scnorg Hungary RT 

Sense/Net Consulting 


Server Computer Kfi 


SHP Consulting 
Sicbel e-busine. 
Siemens Rt 


Silicon Graphics Kfi 


Singular Hungary Kft. 


SMC Networks GmbH 
SMP Kft. 

Solarsoft Kft 

SONY Hungaria Kft 
Sprint Computer Kft 


StarKing Óbuda Kft 


STEP Electronic Publishár 
Storage Systems KÍt 
Sun Microsystems Magyarország Kfi 


Support Team Kít 
Synergan Rt. 

Systrend Számítástechnikai Kft 
Számalk Rt. 

Szerencsejáték Felügyelet 
Szintézis Rendszerház Kft 
SzoftverABC Kft. 


Teamsys Vezető Tanácsadó Iroda 
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MS ette; bárd ( ére vtetstóék TT ögebülét kdégéét Ír Géraputa elérte ar 
i environment ol Unix gystnma egzvalont 
." Úgyagy erlass taÁTS Wzdblar féken . SEAT epen ől gatat Aáirietüálon ön 
a SÓ Else sast jágptge tag Szakál, 114 TASÉSNÁRE GEgElK si 
pere egi ett? Fezerpa erererilsi 2 zone troukadga ot TOPJR. delta" nétvö 
S SOL- és ORACLE ismeretei : Perform configurabon management szcurty re 
TÖBÓSEZEÉSZSENEI ÉSE Hozz ET Tt . Közt a Cluzen, Socagt ar Sas is am 
d 5 Montnning the system pertormance 
Részletes szakmai Önéletrajzot, valamint az iskülai és szakmai végzettséget igazoló zgszalsa ssák atz zását ÉSE E RT OSTE et 
ln dokumertumok másolatát 22 atábbi címre kérjük technojogicai future for the mobile telephone service in Hungary. 50. § vou baleve you match Iha profi listed above 


he postjon Oz address: Vodalona HA. 1062 Budapest Váci út 1-4, Westend Cty Certer, fax: 288-3310, 


Sági Ata osztályvezető részére. 1201 Budapest, Nagysándor József! utca 1-5. ee fgeeízénássásák ől 


eremrezeTz TESTE SEA LÉ ardyog ara nerested In the gosfon, pinasa send you CV Engás and n Hungarian mily a cover letter and name 


—n d 
Ej 
] ; "7 
Hungária Biztosít. / ] .Hungarotabak-tobaccoland Rt. A Budapesti Értéktőzsde A hazai informatika egyik meghatározó cége, / 
szolrokú régőközportjába tatat, dnamikus í íbai há Í 
Számítástechnikai Kft] 7 e informatikai fejlesztő a Geoview KI. 
As erdő ee rendszergazdát pro gramozó t 
a member of tha intematk 
] keres. 
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Az infineon és a Toshiba közösen 
Új tipusú  memóriatechnotógiát 
dolyoz ki. Ez a tuchnolágia a fero. 
elektromos elvet használja: az ilyen 
"memória (a FORAM) alacsonyább fé. 
szültségen. működik, mint a DRAM 
vagy az SAAM, és az idő alatt ís tárol 
ja az informácsót, amikor nem kap ára. 
mot, vagyis ha a számítógép ki van 
kapcsolva. Ennak, valamint rendkívül 
kis méretének a jóvotából a két tej. 
lesztócég terményei szerint népszerű 
lesz a moblloszközökben, Az elsó tör. 
mék, egy mobitelelőnökbe szánt 32 
megabítes lapka, 2002 végén kerülhet 
keröskédélmi forgalomba. Ha a keres. 
lat mogfelelő lesz, az együttműködést 
folytatják 64 és 128 megabítes Fe- 
RAM lapkák kidolgozására ís. A fe 
lesztés mintégy 60 milló dolláros kött- 
ségén fele-fele arányban osztozik a 
két cég. A tényleges munka a Toshiba 
egyik japán laboratóriumában folyik 
majd. Az infneon nemrégiben az IBM. 
mel is kötött hasonló megállapodást, 
mágneses memória (MRAM) kifejesz- 
tésére, Ebből 2004.e várható termék; 
a mostan ismeretek szerint az MRAM 
lassúbb, mint a FeRIAM, de tőbb ada- 
tot tárolhat, JDGNS, Berin) 
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hagyományos, tévék: a legki- 


a 
-sebbik ára 780 dollár körül van, a tog- 


Új Phaserek 


Egy-egy, azaz X 


Az évezred utolsó negyedévében sok termék újult meg a színes lézernyomtatók pia- 
cán. Ebből a termékáradatból nem maradhatott ki a Tektronix csapata sem egy A/4-es 
és egy A/3-as lapméretű újdonság. A jól csengő név immár újabb két x-szel egészült ki 
a tulajdonos Xerox jóvoltából, és ez a nagy X jól látszik mindkét dobozon. Horváth 
László a vonalaikon kívül arra is kíváncsi volt, hogy a tudásuk vajon mennyít fejlődött. 


összehasonlító . tesztmérkőzést 

sejtethet, ez a sejtés hamis: ez. 
Úntal csak egy-egy kategória újdon. 
ságát sikerült kölcsönkapnom a Fol. 
dettrade-tól; a Tektronix újsütető 
nyomtatói kerültek a tesztasztalra. 
Marud tehát a két készülék együttes 
bemutatása; s azért is indokolt őket 
együttesen bemutatni, mert egy idő- 
ben jelentek meg. A Tektronix a mi- 
nőségi színes nyomtatásban 18 éve 
az élvonalban van: tudásukat nyil- 
ván a tulajdonosváltással sem felej- 
tették el. Lássuk tehát a két új színes 
lézert; kezdjük a kisebbelt 


B: a címben levő eredmény 


Kakukkfióka 
Amikor megláttam a Xerox Phaser 
1235 nyomtatót (/. kép), rögtön fel. 
idéződött bennem egy másik gyártó 


1. kép. A Xerox Phaser 1235 színes 
nyomtató 


új terméke, Gyanúm bizonyossággá 
vált, amikor elolvastam a nyomtató 
adatlapját és működési elvét. Igen. 
az Oki a kakukkmadár: ő pottyan- 
totta — nyilván nem ingyen — töjá- 
SÁL, vagyis nyomtatómechanikáját a 
Tektronix fészkébe, és abból termé- 
Szetesen, az új Oki C7000-es soro- 
zatéhoz hasonló megjelenésű fióka 
kelt ki. Persze a külső és a csontozat 
nem minden. a nevelés ís alakít a 
gyermeken: a hálózati illesztés már 
eltér az Okiétól, és mások a bővít 
mények is. 

Főbb mochanikai paraméterei azért 
ugyanolyanok, mint a Számítástech 
nika tavalyi 45. számának 12. ol- 
dalán. bemutatott Oki C7400-aséi, 
vagyis egy LED-es színes nyomta 
tóról van szó (ort nem volt hely 
ennek a technológiának az ismer 
tetésére, most viszont van, a kere- 
tes elkkben). A nyomtató fürgé. 
nek mondható: színesben 12 oldalt 
(nyomtat ki percenként, feketében 
Pedig 20 oldalt (méréseimből ís 
Pontosan ez a sebesség adódott ki). 
Ha hozzávesszük a 60000 oldalas 
havi terhelhetőséget, akkor ara ju. 
tunk, hogy ez egy komoly, csopor 
tos, A/4-es színes nyomtató. 

A hálózatkezelés Már xeroxos: 
csavart érpáras hálózati káryán át a 
CentreWarc webkiszolgáló sepítsé. 
gével ellenőrizhető és konfigurálha- 


tó a nyomtató, Csak be kell állítani 
a kezclőpanelen a nyomtató IP-ci 
mét, s a többi már megy a böngé- 
szóból. A nyomtató egyszerűen el. 
érhető, mert együttműködik az is. 
mentebb hálózati operációs rendsze 
rekkel. Windows 2000-ben a tele- 
pító azonnal megtalálta a hálózat. 
ba kötött nyomtatót, és TCP/IP-vel 
egyszerűen lehetet rá nyorntatni. A 
nyomtató ismeri a PCL 5C nyelvet 
ís, de az anyanyelve" a PostScript 
Level 3. Meghajtóprogramjával fo- 
tóminőségű nyomatok készíthetők. 
színvilága valósághú. Ebben a Tek- 
tronix-szíakezelés mellett segít a 
készlílék 600x1200 pont/hűvelykes 
felbontása; ennyit mutatott ki fel; 
bontásmérő tesztábránk ís. 

A Xerox Phaser 1235-ót három. 
féle kiépítettségben kínálják: már a 
1235N alapmodellhez ís van háló. 
zati kártya, a lenyítható 100 lapos 
elülső adagoló mellett egy 530 Ia. 
Pos alsó tálca, valamint 64 megabájt 
memónia. A I235DT-ben 128 mega: 
bájtra nő a memória, és egy máso- 
dik 530 lapos adagoló is kerül a 
nyomtató alá, bele pedig egy duplex 
egység és egy 5 gigabájtos merevle. 
mez. A Phaser IZ35DX.-ben már két 
530 lapos alsó tálca és egy kis szek- 
rény van az alapnyomtató alatt, 256 
megabájtnyi a memória, egyebek 
ben minden ugyanaz, mint a DT-ben. 


Nagy testvér 


A. Xerox Phaset 790 (2. kép) már — 
híába díszíti az oldalát egy nagy X — 
sokkal inkább emlékeztet a régebbi 
Phaserekre, mint őcsikéje. A 790-es 


2. kép. Egyenes papírút a , kézi" adagoló és az 
egyik papírkímenet között a Xerox Phaser 


790-ben 


ugyanazon az elven nyomtat, mint a 
hagyományos színes jézerek: a lé. 
Terfénnyel megvilágított szelénten. 
gerhez az egyik színű fesiékmtzgoló 
fordul, azután másik megvilágítás, 
Jón a másák színű festék majd 
ugyanez. még kétszer. Közben a 
festékrétegek átkerülnek egy köz 
bülső szalagra (Xerox-szabadalormi 

és végül a teljes kép a papírra. 


2. kép. A Java alapú nyomtatófet- 
ügyelet mézete 


Ennek megfelelően a színes nyom 
tatás sebessége jócskán eltér a feke- 
tétől, de így is 6 oldal percenként; 
fekete oldalakból 26 oldal percen. 
ként (szövegoldalakkal ízt is sikerült 
pontosan ezt az értéket kimérnerai 
Ezek az adatok A/4-es oldalakra 
vonatkoznak; az elődgépbez képest 
Jókora a javulás, sőt a Phaser 790 
kifutó A/d-as lapokra ís nyomtathat 

Ezen a nyomtatón is a hálózaton 
át való nyomtatás a fő használati 
mód, bár lehet nyomtatni vele a pár. 
huzamos csatolón kereszrül is. 

Az egyszerű hálózati kezelés ítt 
ís böngészóvel megy; az állapotle- 
kérdezés, konfigurálás mellert köz: 
vetlen nyomtatás és a we. 
bes meghajtóprogram tele. 
pítése ís kérhető a nyom- 
tató. weboldaláról (telepí 
téskor letölti a legújabb 
változatot a Xerox hon 
lapjáról). A telepítő CD-n 
találtam egy érdekes álla. 
potjelző programot isz az 
elegáns küllemű kijelző 
(3. kép a képernyő vala 
melyik széléhez kapcsol: 
ható. Gombayomásra elő- 
csalhatók belőle a nyomtz: 
16 jellemző odatai, s több 
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hálózzú a 
tejügyetm 
A jobbb oldali kéri stágotó 
lapot fogadat. az aluó tálcát 
1ag tér. Állványos. kétszer 
pos tálca tehető még alá, ús 
vele járó tartozék. csak nzegrende 
hess hozzá, jár visznre vele egy 6 
Kigabájtos merevlemez és a hálózati 
Csatoló. A kevésbé kiépdtez TVIN 
sek 64 megabáji mernóriája van, a 
79009-ben 128 megabágínyi a RAM 
az utóbbinak dupen egyvége a van 
Ami a nyomszásak a 


OmEztók is leben vele 


1ronix színvas 
és szolgáltatászak is 


Régebben valt, aki vista 2 LED-ES 
nyomtztók nyomatárak mmóségét, de 
"az kő [és az Oki) betizonyíte. tegy 
az gyanciyan mez a lzerek syora 
tat. A LED-es nyomiztókban ugyan 
úgy fessétpo égetnek a papírra. cszk 
22 égetés előt, az dlözikép megyzi 
ZOlöSZÁET 2 IZETVEZEKŐ elekíonika 


mechanika éz aztika telyott agy kzs- 
különleges dóciasorrzt (LED 
műágíják meg a szikséges 


keny. 
sora 


A fedél felnyitása után nésány 
tpozdulattal kiemelhetők a foo 
toxabb részegységek 


906 tartály is. A hangerskrő a 
kkel ráják rajzott négyszínű cielekáp 
Egyeten menotben stohetó az aznuk 
tevő szakzgra, és onnan nyomtae 
papírra kerül (a kézeenyomtatókban ez 
mégy meretben zajiik, szineniként egy. 
más után), Ezt az egyeden menetben 
való képáttétat undem GYcÖgS 
ak nevezik ez a módszer jócíkán 
mégyöveb a nyomtató színes io 
csátőképességét 


taráskor processzoruk csak egyszer 
dólgozza fel az adatokat A nag 
mennyiségű színes dokumentum 
gyors és jó minőségű előállítását 

hiszen végül ís erre való mindkét 
nyomtató — a kétoldalas nyomtatás, 
a merevlemez és a hálózan csatolás 
segíti x 


ÚA  coupurmwORLOSZÁMÍTÁSTEOTBRKA 


aradjunk három. gondolat 
erejéig az IDC-nék A fra 
minghami piackutatók há: 
rom általuk legfontosabbnak élt 
jóslatáról van szó: 1. Sörét fellegek 
gyűlekeznek az alkalmazásszolgál 
tatók felett; 2. Az íntemetes cégek 
részvényei 2001-ben nem jutnak fel 
újra a csúcsra; 3. Az új év a mobil 
internetről fog szólni. 
az IDC első elnőkhe. 
lyenese büszke arra, hogy tavaly 
bevált az előző szilvesztert jóstatuk: 
emnek értelmében a MIO. évben je- 
lentős énékkorrekción kellett ke. 
tesztülmenniük az inremetvállalko- 
ások papirjamak Egyebek mellen 
azt ús helyesen ítélték meg. hogy 
rendre kihullanak a piacról a kizáró- 
lag a weben tevékenykedő cégek. és 
az 


John Gant: 


hogy konszolidáció megy vég 
imemetzegmensben 

Ganz ugyanakkor azt is elismer 
te, hogy nem minden jóstatuk vált 
be: például. hogy a virtuális sétáló. 
utcák mágneskéni vonzzák majd az 
valine vásárlókat, vagy hogy győze 


delmeskedik az ingyenes intemet. 
szolgáltatók forradalma Az elnők. 
helyettes szerint 1001-ben a világon 
mindenütt csökkenni fog a tőkebe. 
fektetések értéke, és ez alól az ín 
fornációtochnotógias par sem szá 


mit kivételnek. 


Szerény névekedés 
A Morgan Stanley Dean Witter 4 
Co. az elmúl év végén 150 egyesült 
államokbeli másnmatikas igazgatót 
kérdezett meg arról, miként alakul 
es cégek IT-költégvetése a 


nalik évezred első évében. Egy 

ült kí a válaszok, 

XW1-ben az előző évek. 

t men jóval szerényebb ütem 

az informatikára fordítha- 
vallalati költvégvetén 

Míg 2000-ben az FT-költségvetés 

? szárzkékos növekedése volt az 
átlag, súdíg 2001-ben alíg éri asajd 

2 § százalékot. Sót, a megkénde 
retek 16 százaléka a költségvetés 
knehés nagyobb mértékű heszűkélé 
séről számol be. 

Ed Tobin, a New Yadui Colgate 
Palmot emformatikai főnöke 
például az merxíta, hogy XI01-ben 
azér kolt kevesebbet szforszazikára. 
mert a tavaly vásárolt mtegrált ten 
szer hatékonyan működik. és hosz. 
szt távon krzolgálja a céget 

Jack Cooper, a szinén New 
York-i Bristol-Myers Sgeitb Co. 
informatikai igazgatója Tobinbaz 
hassolóat a honszb tévő hefekteté 
sel híve ben szén mem költ 
többet. mint korábban, mert 1999 
ben már alaposzn hevásárolt (Nem 
a szó pejoratív. értelmében. — A 
Szerk) idén inkább a mobilításza 
fordítják a megjévő erődorrásokzt: 
kehetőleg minden munkatársat fel 
akarnak szercimi hondoztató számi. 
ségéppei és mobiltetefomzal Ami 
megmarad, art a megtévő válladat. 
köp €-kereskedelme FERÉSZET Can 
sátánára fordítják 

Charics Ptállps, a Morgan Stan 


TÉNYEK ÉS TRENDEK 


Keserédes jóslatok 


Mit hoz a 2001. év? 


Szilveszter előtt több mint hétszáz elemző véleményét kérte ki az IDC a 2001. évvel kapcsolatban. De 
nem csak az IDC ontotta az IT-re és az e-businessre vonatkozó jóslatokat, Zimányi Katalin a világ ve- 
zető piackutató intézeteinek prognóziskínálatát tekinti át. 


hey technológiai elemzője úgy véli, 
a 2001. év szerényebb FT-kasszája 
még mindig a 2000. évvel kapcsola; 
105 rúlzott költekezéssel magyaráz; 
ható. Ptullipa szerint az informatikai 
igazgatók  visszafogottságát az ís 
öokozhatja, bagy túl görcsösen figye. 
lik és követik az általános gazdasági 
növekedés, illetve csökkenés muta- 


Normana Dee. 2 1-800-Flowers igazgatója a dinamikus online kínálatra 


esküszik 


tót. A Morgan Stanley Dean Witter 
4 Co. által megkérdezeti vezetők 
4 százaléka a gazdasági növekedés 
lelassutását nevezte meg fő okként 
az IT-kiadások csökkentésékor. 


Fenn és lenn 


A chúcagói Challenger, Gray dt 
Chriszmas Inc. nemrégiben közzé- 
tett tanulmánya szerint csak decem 
terben 10459 áltás szúnt meg, az 
észak-amerikai internetes cégeknél, 
19 százalékkal több, mint egy esz. 
tendővel korábban. Joda Challenger 
vezéngzzgató — .katasztrofálisnak" 
nevezte azt a trendet, amely tehetsé. 
ges szakemberek tömegeit fosztja 
meg állávzktól 

(Challenger persze azt is elismezi, 
hogy nem kell sokáig állás után ku. 
tatniuk a dot com vállalkozásoknál 
feleslegessé váli munkatársaknak: 
ezek az emberek kapónak az ameri 
kai munkzerőpmzoot Míg a tisztán 
internetes vállalkozásoknak meg 
szorításokkal kell élaiük, vannak 
olyan nagy vagy kevésbé nagy 
csak óváto — cégek, amelyek szíve. 
sen és sokat költenek wetnpecralis- 
tákra 

A Ctallenger, Gray 4t Christmas 
atazi szerint NI első félévében 
összesen 577 álláshely szűnt meg 
az imtermetvállallkozásoktál, az év 
további részében podig 36 177. 

Az elektronikus put másik ol; 
dalán jóval kedvezőbb jelenséget 
jegyzett a kaliformási Keymöte Sy- 
ster A mehhelyek teljesítményét 
mérő San Maczó-i vállalkazán égy 
találta, hogy a 2000. év karácsonyát 
megelőző időszakban a köríöbi 
évekzél sokkal meghuhatóbban, ma: 
szbutosabban működtek az elektro 
uikus kereskedelmi helyek 

A Keynőtc Systems több mint 


harminc amerikai webhely teljesít 
ményét vizsgálta meg. Ezek közül a 
Vistoriassocrot com (női piperecik 
keket értékesítő egyesúlt államok; 
beli űzletláne — a Szerk.) vitte el a 
Pálmát: kevesebb, mint egy másod- 
Pere alatt nyílt ki az e-bolt a Key. 
note próbavásárlói előtt, A Landsend 
com az esetek 996 százalékában 


(Fotó: IDGNS Image Bank; 


Állt az online vásárlók rendelkezésé- 
re, ezén szintén kiemelkedő teljesít- 
ményűnek minősítették. 

Daniel Todd, a kaliforniai cég fő- 
technológusa szerint a Hálaadás ün- 
nepén különösen jó teljesítményt 
nyújtottak az intemmeten működő bol. 
tok. Rendelkezésre állásuk 66.24 
százalékkal mi b volt, mint 
1999 megfelelő időszakában. Ennek 
ellenére Todd úgy gondolja, hogy 
bőven akad még javítani való az e 
kereskedelmi helyek működésén. A 
lassan, későn nyitó boltok sem a föl- 
dön. sem pedig a kibertérben nem 
élhetnek meg hosszú távon. 

A Los Angeles-i BizRatecom 
adatai szerint 2000. november 20. 
és december 26. között az online 
"vásárlások énéke eléne a 6 múlliárd 
dollárt, és ez az előző évhez képest 
60 százalékos növekedésnek felel 
meg. A Forrester Rescarch már de. 
cember végén megelőlegezte a ka- 
rácsamyi e-bevásárlási szezon ,Yég- 
leges számadatait, Forresterék sz6- 
rint 10 milliárd dollárra tehető a tel; 
jes összeg. 

Dane Anderson, at IDC intermet. 
kutatásért felelős  elnöktvelyettese 
egyike azoknak a piackutatóknak, 
akiket igencsak foglalkoztat a tem 
Pó iassolása, illetve gyorsulása. An- 
derson szerint az intemetteb kap 
csolatos befektetések . világméretű 
visszaesése talán egyedül Délkelet 
Ázsiát kerüli el, A térségben még 
csak felfutóban van az elektronikus 
kereskedelem, a másutt megfáradt 
befektetők íde egyelőre viszonytag 
szívesen hozzák a pénzüket. 


A japán csoda 
Japán elektronikai iparának teljesít 
mégye 2000-ben minden eddigi re 
kondot megdüntőzt, és idén várha- 


tóan tovább folytatódik a kedvező 
trend — ez derül ki a Japan Flectro- 
nics and Information Technology 
Industries Association JEITA) leg- 
frissebb jelentéséből. Az IT, illetve 
a kapcsolódó termékek forgalma 
10.1 százalékkal — 25.9. billió jenre 
(hozzávetőleg 229.2 milliárd dollár 
ra) — nőtt. A fogyasztói elektronikai 
termékek gyártása 1999.hez képest 
7.2 százalékkal nőtt (2.2 billió jen- 
re), az ipari elektronikai termékeké 
pedig 4.7 százalékkal (12.1 billió 
Jenre). A JEITA adatai szerint az 
elektronikai alkatrészek gyártása 
16.8 százalékkal, 1.7 bilió jenre 
emelkedett. 

A japán ipari szervezet képviselői 
szerint az intemet egyre növekvő 
népszerűsége és az elektronikus ke. 
reskedelem terjedése segítette szin. 
ten tartani a személyi számítógépek, 
illetve az infrastruktúrával kapcsó- 
latos berendezések (szerverek, nagy 
kapacitású távközlési berendezések 
stb.) iránti keresletet. A JEITA sze 
rint a digitális kamerák, a mobiltele. 
fonok és a folyadékkristályos kijel- 
zők iránti megnövekedett kereslet ís 
segítette az iparág szokásosnál is se. 
besebb szárnyalását. 

Az idei évben várhatóan tovább 
folytatódik a növekedés: az elektro- 
nikai termékek gyártása 7.1 száza: 
lékkal, 27. billió jenre emelkedik. 
Az elektronikai alkatrészeké válik 
majd a húzóágazattá, de fontos sze- 
repbez jut a harmadik generációs 
mobiltelefonok iránti igény ix. 

Aki bővebben kíváncsi a Tokió- 
ban működő Japan Electronics and 
Information Technology Industries 
Association tevékenységére vagy 
jelentésére, javasoljuk, keresse fel a 
http Ifurww Jetta.or jp( címet, 


Minden 

a helyére kerül 
A Nikkei Market Access (NMA) 
Japán piackutató cég bocsiése sze- 
rint 2000-ben világszerte 10.8 mil 
1ió digitális kamerát értékesítettek, 
és idén ix hasonlóan élénk forga 
lomra lehet számítani Nem végie 
ges adatok szerint tavaly 1999-hez 
képest 109.5 százalékkal nőtt a vi- 
tágpiaci forgalom. 2001-ben 71 szá. 
Talékos növekedésre lehet számíta- 
ni. ez IR.5 millió egység eladását 
felrételezi. 

Fádíg Európa és Ázsia az Egye- 
sült Államok és Japán mögött kül 
logon, de az NMA (hrrpJtwmanik 
kzíbp.co 4pi) azt jósolja, hogy a kér 
kontinens hantarosan behozza a le- 
maradást. 2000-ben az Olympus 
Opúical Co. és a Sony állt a digitá: 
Miskamera-piac élén. egyenként 215 
százalékkal. 

A Faji Photo Film Co. Ltd. temmár 
kér éve a stabil harmadik helyet fog- 
lalja el; pisci részesedése 15.2 szá- 
ralék. A Nikkei Market Access a 
fontos piaci szereplők közöd em- 
1íti meg az örödik helyen álló Ca 
nam. 

Ugyancsak az NMA-tól szárma- 
zik a legfrisebb DRAM-válágpíaci 
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Prognózís. A tokiói piackutató cég 
szerint idén 50 százalékkal nő meg 
a forgalom. Összehasonlításul: ta: 
valy 6$ százalékos piacbávülést je. 
gyeztek. Az ICIS-LOR (Indepen. 
dent Commodíty Informarion Servi. 
cex — London OI Reports, hup:( 
wwwdcistor com!) — adatai szerint 
Ázsiában jelenleg darabonként 2.6 
dollár a DRAM-lapka ára, míg ta 
valy júliusban még 9 dollár körül 
mozgott. 

Martyn Williams, az IDG News 
Service tokiói rudósítója úgy látja, 
hogy a DRAM-gyártók helyzetét 
csak nehezíti a PC-pinc. viszony 
05 beszűkülése, Az NMA ennél 
optimistább: azt mondja, hogy 2001 
"második félévében határozottan nő- 
ni fog a kereslet a DRAM-lapkák 
iránt, 

Anne B. McDonald, amerikai 
társkiadványunk, a PC World.com 
szerzője arról ír, hogy az Egyesült 
Államokban a 2000. év végének 
egyik legnagyobb gondja nem az új 
PC-k piacának alakulása, hanem a 
régi személyi számítógépek megfe- 
lelő és biztonságos helyre juttatása. 
A National Safety Council Envíron. 
mental Health Center közelmúltban 
publikált tanulmánya szerint 2005- 
1g csak az Egyesült Államokban kö. 
zel 100 millió PC, monitor és tévé- 
készülék válik feleslegessé. 

H. Scott Matthews, a Carnegie 
Mellon. University Green Design 
Inítiatíve elnevezésű kezdeménye: 
zésének kutatási igazgatója , csak" 
50 millió elavult készülékkel szá. 
mol, de még ez ís több a soknált 

NA Green Design Inítiátive. több- 
ször felhívta a figyelmet arra, mi- 
lyen környezeti károkat okozhat a 
használt PC-k, monitorok, motil- 
telefonok stb. szeméttelepre dobása 
yes államokban — így például 
Massachusettsben — ez kifejezetten 
úlos, 

Az IBM az elmúlt év utolsó ne. 
gyedében nagyszabású újrahaszno- 
sítási. pro hirdetett meg. az 
Egyesült Államokban, A még hasz- 
nálható, átalakítható személyi szó. 
mítógépeket az a Gifts in Kind In. 
termational. (hetpoljwww glftsinkínd. 
-orgi) kapja meg. amely világszerte 
több mint $0 ezet nonprofit szerve 
zettel áll kapcsolatban, (gy kellő. 
képpen gondoskodni tud az adomá 
"nyok célba juttatásáról , 

A levítédlen PC-k számára ideális 
otthon lehet a chicagói székhelyű 
Compaters for Schools Association 
(hanpzttananw pesforschools org) - 34 
államban működtet tagszervezete: 
ket. Willie Cade elnök elmondta, 


rikai és kanadai, elsősorban állami 
fenntartású iskolákba kerülnek. 
Szükség is van az efféle kezde. 
ményezésekre, mivel a Clinton-kor- 
mányzat szövetségi szinten működő 
E-Rate programja csak az irányel- 
eket adja meg az iskolák evilági 
felzárkóztatásához. Az valapanyag- 
ról" maguknak az iskoláknak kell 
gondoskodniuk. x 
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Elektronikus kereskedelem: 
itthon egyelőre döcögve 


A hazai B2C elektronikus kereskedelemről köztudomású, hogy még gyerek- 
cipőben jár. A szektor 1999-ben és tavaly kezdett igazából fejlődésnek indul- 
ni: a piac szereplőinek száma 2000-ben 150 fölé emelkedett, a teljes forga- 
lom azonban még a jókora növekedés közepette is csak ebben az évben ha- 
ladja meg az egymilliárd forintot. Az e-kereskedelem értékesítési struktúrája 
sok tekintetben hasonló az amerikai és az európai piacokéihoz, hiszen itthon 
ís a számítástechnikai eszközök és a könyvek, CD-k vezetik az eladásokat — 
áll a KÓD Piac-, Vélemény- és Médiakutató Intézet legfrissebb jelentésében; 
ezt ismerteti most Mártontfy Attila. 


helye az értékesítési csatomák 

között még nemzetközi vi- 
szonylatban sincs világosan kijelöl 
ve. Az Egyesült Államokban a we- 
bes kereskedelem átformálni látszik 
ugyan néhány kiskereskedelmi szek- 
tor, például a szoftverértékesítés vi- 
szonyait, s átcsoportosítja a forgal- 
mat a hagyományos csatornákról, 
de a nagyobb súlyú területek leg- 
többjén csak olyan arányban nö- 
vekszik. mint maga a terület. Épp- 
ennyire. megválaszolatlan kérdés a 
szektor üzleti modelljeinek sorsa, az 
tehát, hogy milyen szerepük lesz 
hosszú távon a csak elektronikus 
úton elérhető és a hagyományos kís- 
kereskedelmi tevékenységet ís foly- 
tató vállalkozásoknak, vagy miként 
oszlik majd meg a forgalom az ön- 
álló online üzletek és az interetes 
áruházak közön. 

A végfelhasználókat megcélzó 
elektronikus kereskedelem ma 1ő- 
1nk nyugatra és nálunk is a piae- és 
pozícióépítés szakaszában van, s ez 
a tesztidőszak számos meglepetést 
tartogathat a szakmának, valamint a 
gazdaság többi szereplőjének. 


E-kereskedelem 
És értékesítés 


S hogy milyen szerephez jut a B2C 
e-kereskedelem a kiskereskedelmi 
értékesítés teljes struktúrájában, azt 
a keresleti és a kínálati oldalon 
megnyilatkozó. tényleges előnyök 
fogják meghatározni. Ez a két oldal 
egyformán fontos, hiszen a költség- 
csökkentés vagy a vállalati érték nő- 
velésének ígérete hiába hajtja a háló- 
maz üzleti szereplőket. ha a fogyasz- 
tóknak semmi nevezetéset nem kí- 
nál ez az új vásárlási altematíva. Az 
elmúlt év számos bizonyítékkal 
szolgált arra, hogy a technológiából 
adódó. addig ismeretlen lehetősé- 
gek — például a digitális televíziózás 
vagy a vártnál hűvösebben fogadott 
WAP — nem feltétlen kelrik fel a 
fogyasztók érdeklődését, 

A kínálati oldalon az e-altermatíva 
legfomosabb üzleti ígéreteként rend- 
szerint az új piacok nyitását hangsú- 
lyozzák. azután a piscra lépés költ. 
ségeinek csökkenését. a versenyké- 
pesség erősödését, a vállalati énék 
növekedését, illetve a tranzakció: és 
az ügyfélkezelés költségeinek csök- 
kenését, Hogy mindebből mú bízo- 
nyul majd meghatározónak a szek- 
tor hosszabb távú fejlődése szem- 
pontjából, az egyelőre nyitott kér- 
dés, s az is bizonytalan, miként vál- 
nak valóra a keresleti oldal szerep- 
lőinek tett ígéretek. 


A 2 elektronikus kereskedelem 


Az elektronikas értékesítési út 
egyik legkorábbi ígérete az árak ér. 
zékelhető csökkenése volt, de ez 
nemigen teljesült. Így van ez Ma- 
gyarországon ís: az online kercske- 
dők árai az esetek többségében nem 
különböznek lényegesen az offline 
működő társaikéitól Az árcsökke- 
nés mellett a kényelmes és napi 24 
Órús hozzáférést, a tranzakció egy- 
szerűségét, a vásárlási döntés támo- 


típusproblémát. A legtöbb interme. 
tező, ha valamilyen akadályba útkö- 
zik a kapcsolat felvételekor, vagy 
túl hosszasnak ítéti az oldal letöltő. 
dését (általában $ másodperc a tiz 
tárj, akkor alighanem otthagyja az 
oldalt. Az ilyen akadályokból a 16- 
togatók messzemenő következseté 
szket vonnak le az üzletmenetre. 
Sót, a lassúság vagy a később fel: 
merülő problémák anyagi vesztesé 


gatását ügény szerinti mennyiségű 
és szintű információ), vagy a testre 
szabhatóságot, illetve a kapcsolati 
marketing előnyeit szokás emleget- 
ni, ha az új értékesítési mód attribú- 
tumairól van szó. Ahhoz azonban, 
hogy mindezek az ígéretek a vásárló- 
nak ís hasznára váljanak, az új üz- 
leti modellt követő vállalatoknak 
valóban zökkenőmentessé és folya- 
matossá kell tennitik az e-kereske- 
delem folyamatait, de erre egyelőre 
kevés a hosszabb távon is sikeres- 
nek bizonyult példa. 

Máig súlyos nehézség a szektor 
vállalatainak az elektronikus értéke. 
sítés üzleti folyamatainak irányítá- 
54. pedig egyre összetettebb alkal: 
mazásokat fejlesztenek ki erre a cél- 
ra A szektorban végzett elemzések 
tanúsága szerint még az úttörónek 
számító Egyesült Államokban ís na- 
gyon fogyatékos a fogyasztókkal 
való kapcsolattartás, az ügyfélszol- 
álat. a logisztika és a személyre 
szabott marketing, pedig a vásárlók 
többsége most szerzi első tapaszta- 
latait az online vásártásokkal. 


A KÖD Piac-. Vélemény- és Mé- 
iakutató Intézet feltárt néhány, már 
a kapcsolatfelvételkor ís jelentkező 


Kipróbsálná 


geket is okoznak a vásárlónak, hi 
szen amíg a hálózaton van, hízik a 
telefonszámlája. 

A megkérdezem Üzlettülajáono- 
sok szerint a későbbi reklamációk 
többsége abból fakad, hogy a vá- 
sárló nem kapta meg a megrendelt 
árut. Például azém nem, mert fris- 
sítéskor a már lefutott termékeket 
nem vették ki a rendszerből, vagyis 
az áru a megrendelés feladásakor 
már nem ís volt kapható. De az is 
megtönénhet, hogy a kérdéses ter: 
mék adminisztrációs hiba miatt ju. 
101 a rendszerbe. vagy nem a meg- 
felelő árral párosították, ezért a meg: 
rendelést ezekkel a paraméterekkel 
nem lehetett teljesíteni. Előfordult 
olyan is. hogy a megrendelést nem 
dolgozták fel, vagy a vásárló nem 
adta meg az sdatuit, illetve téves 
adatokat adott meg. Tipikus hiba a 
hitelkártyás fizetés esetén, hogy az 
áru ellenértékét ugyan leemelték a 
kányáról, de a vevő mégsem kapta 
meg a terméket. 

Hazánkban az elektnonikus áruhá- 
zak többségének nincsenek irányel- 
vel az áru visszacseréléséről vagy a 
hibás áru kezeléséről. Ha a vásárló 
így rendeli az árut, akkor nem tud: 
hatja, hogy mit követelhet a szol- 
gáltatótól, ba az hibásan teljesítette 
az ő rendelését (nem a kért termé. 
kotszolgáltatást adta, nem a kért 


Paraméterekkei mit 
előre megállapasoti 
lóen ismertesezi és kide 
turn policy" nélkül az áru visszacse. 
rélése. visszaküldése az áttaposnál 
ús nehézkesebb, rásdásul jókora IGbb- 
letköltségeket okoz a fogyasztónak. 
vez harar aláássa a kereskedő irán. 
ti bizalmat A magyar elektron. 
kus üzletek közül kevésnek vannak 
megfeleiő körülményei a bankár 
iyás fizetéshez, hár a vásáriók 
egyre jobban éndeklédnek ez 
íránt a fizetési mód árt: 
legtöbb vírmális üzlet keresi 
erre a lehetőséget 

A vinuális áruházakban 
megvásárolható termékek és 
szolgáltatások árai gyakrzz 
megegyeznek az egyéb csa 
tornákon megvásárolható áru. 
kéval, a vásárló tehát nem jut 
bozzá olcsóbban a termék- 
hez. sőt általában még por. 
taköltséget ís kell fizemie. 
vagyis a kiválasztott termék 
még drágábbá válik. A leg. 
több elektronikus kereskede 
met ís működtető 
használja ki azt a h 
sem, hogy az átlagosn 
több információt r 
a kínál áruról, s e: 
kentse valamelyest 
zonytalanságát. Ki 
tartalmat adó vagy s 
szolgáltatásokat kínáló áruház. 


Háttérhiányosságok 


Ezek a példák mind azt igazolják. 
hogy a hazai környezetre jellemző 
nehézségek elsősorban a sikeres 
tranzakciók hátterét alkozó üzlet 
alapfolyamatok. fogyatékosságaiból 
fakadnak. De ezt az értékesítési for. 
mát biztosan nemi leher hitelessé 
tenni, ha az nem működteti hatéko- 
nyan és biztonságosan a más csato: 
náktól megszokctt alapműveleteket, 
s nem kínál egyedül rá jellemző 
többletértékeket. A teljes fzietág 
fejlődését erősen hárráltatja az a 
tény. hogy nincsenek logisztikai 
szolgáltatók. A kisebb tőkével is. 
duló vállalkozásoknak ugyanis öm 
erőből nem telik majd versenyképes 
áruszállításra. 

A perinatális korban lévő hazai 
e-kereskedelem elterjedésének úte 
mét az űzleti folyamatok kezelésé. 
nek fogyatékosságain kívül jóval 
súlyosabb makrokörnyezeti ténye. 
zők ís befolyásolják. Ezek egy ré- 
sze infrastrukturális, makrogazdsá. 
Ki természerű, más részük a fo- 
gyasztói magatartás és a kultúra te 
rületére tartozik. 


el esők. 
a vásárló bi 


és a dinamikus 
óló 


— ÚJ GAZDASÁG 
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16. . DOMPUTERWORLOSZÁMÍTÁSTEGHERKA 


A magyarországi kutatóintézetek 
összecsengő adatai szerint a 38 
millió háztartás 17-15 százalékában 
található Ezek többsé- 
4e már PC, de azt csak közvetett ím. 


formációkbál lehet 

bogy ennek mekkora hányadát te- 
szűk ki tatermethasználasza alkalmat - 
tn géák 


megbízhatónak — teksnéhető 
sezaézék a felnő takosság 12-13 
teszik az intemet-hoz. 

záféréssel mndelkezők arányát, En 
nek a ma már 500 ezer főt meghala. 


kevésbé kedvező munkahelyi vagy 
oktatási intézménybeti elérési pon. 
tokról jut ki a világhálóra, $ mivel a 
"világhálón elég kicsi a magyar nyel- 
vű tartalom részaránya, a hálót a 
munkahelyűkról elérők nemigen 
akarnak otthoni mtemet-hozzáférést 
venn 

Mugyacocszágoo az intemet 1ó- 
megmódrummá válását erősza tát 
ráltatják a távközlési díjak és a ka 
kosságnak nehezen megfizethető 
PC-árak. A KÓD Piackutató Intézet 
1520 fős, országos mistán végzett 
felvétele szerint a háztartásokban 
haszmált számítógépek ösödrészét 
1996 előtt szesezték be. nagyjából a 
felét (44 százalékát) 1996 és 1998 
között. s a harmadukat az elmúlt két 
évben A megkérdezettek több mint 
egytsarmada szját bevalkása szerint / 
basználtan vásásolta számítógépét, 
ami egyrészt a feketekereskedelem 
erejére utal. másrészt a PC-park el- 


kötődő távközlési díjakban 
várható mevezetes változás a követ 
kező kéz évben, szén az internet- 
hez onhonról hozzáférők számában 

gyrásszezű növekedés 


által választott előfizetési csomag 
szabta mozgásteret, wrábbá az 


róósávon kedvezmények kihaszná- 


ni költvégeit áztag 10-1 
ra becsülhetjük, 5 ez a többségnek 


obb a hajlandóság az imternet-elő- 


(és a számítágép beszer. 
a szülők töbtnége ugyanis 
ener az új technológsák fontos 
vágát, : gyermekrat, ha teheti, meg. 
próbálja időben  versenyelőnyböz 
gatzatni 

A . mobiltelefon basználat gyors 
szemű hóvüléséből arra lehet követ 
kezteszú, hogy Magyarországon az 
4y technológzák eheredésének am 
csenek kulturális akadálya A meg 
kérdezett fiatalcik 75 százaléka szt 
mondta. hogy szívesen kipróbálai 
az online váságtást. Néhány kórül; 
meny mégy vesszatogja az elektro 
nikus kereskedelem ethomzi elterje 
désén 


182 a kártyatatajáonanat. bármilyen 
málják aza vásártásra. A tohuológia 
Mtlárhazattarága 


a fogysszió szemében m legkényei- 
mezbb formásának et. 
terjedésér z 


A bűnözés ellen - 
számítógépes segédlettel 


A legnagyobb 400 pénzügyi intéz- 
mény közül 4$ százaléknyi nem tu- 
don választ adni a termékeire vonat- 
kozó közönséges  online-éndeklő. 
désre — derül kí a Unisys nemrégi- 
ben elvégzett felméréséből, amely 
ebből arra következtet, hogy a ki- 
alakulóban levő intemetes trendek 


kiaknázása nem megy magától, azt 


aktívan elő kell segíteni, A cég 10 
vábbi felmérései nyomán az is kide- 
rült, hogy a pénzügyi szolgáltatási 
piac vezetői — különösen a bankok- 
ban — továbbra is a kockázatkezelést 
tanják a legfontosabbnak, s nem az 
új gazdaságból fakadó lehetőségek 


kihasználását. A Unisys szerint ezek 
a súlyos tények világosan jelzik, 
hogy az íparág vezetőinek el kell 
dönteniük, hol is állnak ma a pénz- 
ügyi cégek, és hová akamak hol- 
napra eljutni. 

Nem véletlen persze, hogy a bank- 
igazgatók a kockázatkezelési írélik 
a legfontosabbnak, mivel a bank- 
szektorban még jó néhány évig nagy 
gondot okoz a cyber-bűncselekmé 
nyek számának fokozátos növeke- 
dése. A Unisys pénzmosás elleni 
megoldása, az c-ction Anti-Mo- 
ney Laundering Solution azonban 
némileg enyhítheti ezt a szorítást 
Ezzel a megoldással a bankok a ma- 
nuálisan kezelt környezethez képest 
sokkal nagyobb pontossággal és 
részletességgel azonosíthatják és kö- 
vethetik nyomon a potenciális csa- 
lási és pénzmosási műveleteket. 

A nyomkövetés mellett persze 
nagy pénz van az elektronikus üz- 
letben ís, ezt a Unisys ís felismerte. 
A cég egyébként nemrégiben tette 
világossá ezzel kapcsolatos straté- 
giáját: leírta. hogy a pénzügyi szol- 
áltatási piac mely területeihez akar 
elektronikus . űzleti megoldásokat 
fejleszteni és szállítani. A Unisys a 
következő területeket nevezte meg: 
ügyfélkapcsolat-kezelés . (customer 
relationship management), vagyon- 


1, élet- 


Az ügyfélkaposolati mególdások 
túfogó személyi pénzügyi Ívakeló; 
kat — például inlemetes és mobil 
banki. szolgáltatásokat — kínálnak, 
Áilátható, következetes módon, több. 
féle hozzáfórési csatornán kereszt 
A vagyonkezelési megoldások vég. 
Ponttól végpontig terjedő tranzak- 
ció-feldolgozást, számlaaggregációt 
tesznek lehetővé az értékes ügyfe. 
lek gyorsan növő piacán, valamint 
ponfólió-kezelő . funkciókat, Az 
Élet: és nyugdíj-biztosítási megol- 
dások globális elektronikus üzleti 
megoldással szolgálnak az ilyen tí- 
Pusú biztosítások kezeléséhez, bele- 
érve a biztosítási irányelvek és a 
Panaszok kezelését karcsúsító funk; 
Csókat is, A fizetési megoldásokkal 
integráltan kezelhetők a csekkek és 
az átutalások. A Unísys kidolgozta 
elektronikus számlabemutatási meg- 
oldások elektronikus számlákat kül- 
denek majd az ügyfél PC-jére, 
WAP-os telefonjára és más eszkö- 
7eire, s azokról elektronikus fizeté- 
seket fogadnak el: automarizálják a 
beszerzési és fizetési ciklust, felold- 
ják a vitás helyzeteket, összegyűjtik 
az egy ügyféllel kapcsolatos udato- 
kat, sót integrált kártyakezelő funk- 
ciókat ís tartalmaznak 


M.A. 


. Cisco: biztató kilátások Európában 


Európa a piaci átalakulás korát éli. a 
vállalatoknál gőzerővel folyik a ter 
mékváltás, s mindennek az internet 
a motorja — a Cisco Systems első 
európai CIO-konferenciáján ezt a 
pillasatképet vázolta fel újágírók. 
mak Búll Nati, az amerikai hálózati: 
cszköz-gyántó óriásvállalat EMEA- 
térségém felelés elnöke kontinem 
saná gardanágáról 

Earópás a makrogazdaság stabil 
tása jellemzi, 4 a középtávú kiláts- 
sik ís biztatóak. A távközlés né. 
hány éve elvégzeti deregulációja 
felgyorsította a befektetéseket a 
magyvállalati körben, sót a közepes 
és a kiszbb vállalatok kövébem in. A 
térségben nő a kockázati tőke sze- 
repvállatásar 1982-ben 4.27 miliárd 
dollár tetek ki az ilyen jellegű be. 
fektetések. tavaly viszont már 20 
szálliácd dollárt A móvekedés egyik 
16 tényezője Bill Nuti szerint a mo- 
bálítás, azaz a mobiltelesonok és az 


"milliámó dollár énékú volt, s X04-re 
ez a szám 1200 miltiánd dollárnyi 
lesz. Éz jókora összeg, ha tekimetbe 
só hazai terméke (GDP) A$00 mil- 


UI Nat 


Az elekironikus kereskedelem 
egyre inkább az árucsere sarkalatos 
formája lesz, s ez a folyamat vissza- 
fordíthatatlan; ezt tanúsítja a Cart- 
Der felmérése is: a megkérdezett 


vállalatvezetők több mint 70 százá- 
léka vélekedett így. De az európai 
piacnak bizonyos problémákkal ís 
meg kell küzdenie, például az infor- 
matikai munkaerő hiányával. Ha a 
betőltött állások számát a kereslet 
hez viszonyítjuk, akkor a kontincn- 
tlis átlag 34 százalék, azaz 100 fel. 
kínált állásból 34-et tudnak betölte. 
ni; Magyarországon ez az arány 37 
2. 100-boz. 

A jövő bálózatai a mobilhálóza- 
tak lesznek, a azok már nem hangra 
alapulnak majd, hanem adatárvitel- 
fe. de az UMTS hálózatok és a har- 
madik generációs mobileszközök. 
illetve az ezekre épülő szolgáltatá- 
sok csak három év múlva kezdenek 
majd igazán megindulni — hanysú- 
lyozta Bill Nori. A Cisco — az új 


vice) megoldást adhat; ehhez olyan 
partnerekkel lépett szövetségre, mint 
4 Motorola és a Nokia. 

A Cisco folyó pénzügyi évének 
október 28-án véget ért első negye- 
dében 6.52 milliárd dolláros forgal- 
mat bonyolított le, a ehbez a többi- 
nél gyorsabban növekvő EMEA- 
térség 27 százalékkal járult hozzá - 
hangsúlyozta az elnök. A Cisco ta. 
valy hatalmas összeget, több, mint 
5.5 milliárd dollárt költött bofekte- 
tésre, beleértve az akvizíciókat és a 
technológiai partnerségok létesíté. 
sére fordított összegeket. Kelet-Eu- 
rópában ix bővülnek a lehetőségek, 
"a hálózati piac dinamikája most ott 
tart, ahol két évvel ezelőtt az Egye- 
sült Államoké. Ebben a térségben a 
távközlés hamarosan esedékes de. 
tegulációja lendületet adhat a fejlő- 
dések. 


A 


WAP, B2B és Túró Rudi 


Elkészült az első hazai WAP alapú 
vállakatküzi e-kereskedelmi ]- 


támaszkozák 
A Hajóátej, a Mátraszj, a szolncki 
éa 


A Laurel Kft. kér hónap alatt vál- 
lalatközi elektronikus kereskedelmi 
emászert épített ki, s ebben az üz- 
letkötők WAP-telefonon keresztül, 


Ha a legközelebbi depó készletéből 
mem lehet kiszolgálni az ügyfelet, 
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Minden erc számít! nee ze lg 


Mindig szorít a határidő, A jó szak. 
ember ritka, mint a fehér holló. A 
nunkatársak jönnek-mennek, mint 
a költöző madarak, És bár napjaink 
nagy részét azzal töltjük, hogy fe 
jest ugrunk a problémákba, u veze 
tók még többet akarnak. Több mun. 
kát, Több eredményt. Több vért é; 
verítéket, És hogy megfeleljünk 
zeknek a kívánalmaknak, még ha 
tékonyabbá kell gyúrnunk megfá 
radt, demoralizált, álláshirdetéseket 
bújó informatikai csapatunkat, 

De ne essünk kétségbe, Rövidebb 
idő alatt ís juthatunk többre. Hosszú 
órák telnek el haszontalanul. Tudta 
hogy az irodában töltött idő 40 szá. 
el? Még 
a távdolgozók is elvesztegetik mun, 
kanapjuk 20 százalékát, pedig még 
figyelembe se vettük azt az időt 
amit kedvenc szappanoperájuk kö- 
vetkező epizódjának megtekintésé 
vel töltenek; 


zaléka értelmetlenül foly 


És Ön mennyi időt hagy elveszni? 
v 
kérdésekre, és ébredje 


zolj következő 


rá, hogy me 


lyik 10-15 órát vesztegeti el a mun 
Kkahétből; a többi 70 óráról kérdések 
nélkül is számot adhat magának 


1. Hetente le: 
töltök 


ibb négy-hat órál 


a) hasznos értekezleteken. 

ian értekezleteken, 
lyan értekezleteken, amelyek 
hasznosak 
ott az asztal v 


b) hasz 


lennének, ha az a fickó 
n végre bef. 


záját, 

2. Havonta három nap megy el 

a) olyanok meghallgatásával, aki 
ket soha az életben nem szeretnék 
ítt tárni, 


b) olyanok meghallgatásával, akik 
nek soha az életben nem fizetünk 
innyit, hogy ide jöjjenek dolg 
ásokkal, h 
kelljen jövőre ís ítt dolgozni 


ani 


€) meghaligi 


ne 


3. Véleményem szerint a progra. 
sapat a következőkre vesz 
tegeti el a legtöbb időt 

a) híbák kijavítására. 

b) hibák ismételt kijavítására 

ej híbák kijavítarlanal hagyására 

abban a feltevésben, hogy ez úgy 
sem tűnik fel senkinek. 

4. Ha van egy kis szabad időm a 
héten, azt atra használom, hogy 

a) megpróbálok valamit elolvasni 
a korszerű irányzatokról és techno: 
lógiákról. 

b) megpróbálok mindent elolvas 
ni a korszerű irányzatokról és tech 
nológiákról 

J megpróbák 
szemétdombot az  íróasztalomon, 
men. előfizetek mindenre, ami a 
korszerű irányzatokról és technoló. 
giákról szól. 


mozói 


n felszámolni a 


5. Ha 


a. mobiltelefonom  jóvoltába 
jobb asztali rendszereím b) 60 elektronikus levelet kapok havi 200 dollár ár 

lennének és nagyobb sávszélességet naponta olyan emberektől, akik tel- . zok vele össze 

használhatnék, akkor gyorsabban és . jesen értelmetlenül vettek fel a cím. a. mobiltelefonon 


hatékonyabban tudnék zetek közé 
aj létfontosságú c 


Órákat takarítok meg e 


cs kutatáso- c) 60 választ kapok naponta c 


yan havonta összebozok egy kex 


kat végezni és átütő erejű bemutató- . emberektől, akiket teljesen értelmet-  nást 
kat készítenű, lenül vettem fel a címzettek közé. 9. Ha naponta volna további 
b) Összetett statisztikai funkciókat 7. A felesleges projektnaplók, elő- percem 
tanalmazó bonyolult alkalmazáso- . rejelzések és egyéb űrlapok a) me nám a gyánóktól k 
kat futtátnú, aj hetente egy reggelt vesznek el port hangüzeneteket 
c) online brókerszolgáltatást hasz. tőlem, b) letörölném a gyártóktól kapot 
nálni b) kevesebb időt vesznek el, mint hangúzenetek 
6.Az bosszant föl a legjobban, . amennyít panaszkodom miattuk etörölném a gyártók 
hogy ej kevesebb időt vesznek el, mint 
1) 60. elektronikus Jevelet kapok amennyit halogatom az elkészíté Michael Cohn 
naponta. süket Cam 


A mosoly a régi. 
Minden más megváltozott. 


s Dj korizok vette küzdett. tarja mag a díghábs fényképezés vlágóti Nam kul bé filmet 


ésárolnio, az előhivásért leborokbo szolodgólnia, és bosszonkodnig oz elrontott képek miat. A hp digítöla komerórrel 
ronnal löthotja az eredményt. é1 eldőnthet, hogy megtorho a a képet 

Sári Otthon számítógépe segíhégével képei ajó! maga alakíthatja, digitoln oibvmokba rendezhen és ösze 
ismerősének elküldheti egy irempillantós alott o világhálón. De he úgy tarha kedve. ökör számítógép és köbelek nelkül 
salrakapcsalantal u kinyomtothotja őket 


Fényképezre le. ro meg. térülje el élményeit és mosalyogton! 
Digitális képek 0 hp-4ól.  wuw.hp.hv 


ent 
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NEC PowerMare Slimline-t. Rövi- 


den szólva, ez egy tis helyen ís el- 
férő hálózati munkahely, megórizte 
a klasszikus PC-s jegyeket — a pert 
fériákat is -, és bővítőbelyei is van- 
nak. Ezenkívül optimális a belső 
helykihasználása, és vékony TFT 


monitora van 


Más skatulyában 

Az Oracie jobb esélyekre pályázik 
az e-üzleti szoftverek terén, s ezért 
új változatban jelentesse meg later 
met Application Serverét; ezzel át: 
fogó szoftverpiatformot ad az üzleti 
szervezeteknek, és egyszerre több- 
fajta. alkalmazástípast szolgál ki, 
webhelyeket. intranetportálokat, : 
ha kell hagyományos vállatatirá- 
nyitási rendszereket ís. Felépítése 


nrétegő arcimektúra középső ré- 
alkotja, alkalmzzásokzat futtat, 
és külözítie szolgáltatásokat ad al 
kalmazásoknak. De van benne né 
hány nevezetes éjítás is: az Oracle 
9i Applacatjon Server Cache vebin 
pokat tárol és elosztja a terhelést, 
kezeli az egyszerre magy tömegben 
beérkező bejelemtkezéseket És e. 


kérdezéseket. Az Oracle Portal - 
egy másik újítás — intemetes portá- 
lok vagy intranetek tervezésében és 
létrehozásában használható, az En 
terprise Manager (egy harmadik új- 
donság) pedig kozol alapú fel 
ügyelőrendsszer, Az Oracie 9i-ben 
más már a webkiszolgáló ís: az 
Apscbe lépett a korábbi SpyGilass 
Uistener helyébe 


Partíciók és másolatok 


A nagyméretű NDS-ek tervezéséről 
szóló korábbi cíkkünk (A jó, a rossz 
és a csúf az NDS tervezésében) 
most a particionálással és a repli 
kákkal megoldási mó- 
dokat vázolja fel. Tisztázza a parti- 
cionálás és a replika fogalmát (a 
particsonálás a címtárat tartalmazó 
adatbázis részekre osztása és a ré- 
szek más-más kiszolgálóra való fel- 
tétele, a replika pedig a kiszolgálók 
közötti űzenetcsere a címtármásola 
tok változásairól), majd az optima- 
lízálással és az engedélyezési rend- 
szerrel folytatja 


Harc életre-halálra 


Marciális című cikkünk az európai 
portálpiacon kialakult helyzetet fes- 
ti le azzal a tanáccsal szolgál a por- 
tálpizc szereplőinek. hogy igyekez. 
zenek minél előbb megvívni harcu- 
kat. amíz lehet, : e piac néhány for. 
málódó jellegzetességét is bemutat. 
c például azt. hogy némely európai 
országban jobban kedvelik a belyi 
partálokat, mint a más országok- 
ból (főleg az Egyesült Államokból) 
importált, majd módosított válto- 
Tatoka 


Üzleti modellek 
a hazai e-kereskedelemben 


A KÓD Pizciuutató Intézet ramulmá- 
nya alapján bemutatjuk a hazai e- 
kereskedelem állását és milajdonsá; 
gsít A KÓD osztályozza az online 
kereskedelmi központokat (közpon- 
tok. gyűjtőhelyek. áruházak, por- 
tálban felkínált .özlethelyiségek", 
majd leírja ezek sajátosságait a ke- 
rexkedó szempoetjából 


MEGRENDELŐLAP 


ezt a Palm készpénzben 
részvényben egycalti ki: IDGNS. 


a kölnégek ! milliárd dolláros 
lefaragását remélik. 


98, Sátés 6 egy rre 12 OO TV, Fé brye EK 
e mgyadévtn JOGBA, 
Mészoki veget, izben kary  Katusztág aa 
Tztmmebét JO 


Xvomjac a MESTENTINT KÖ, 
IV adagos, Vak Banyán a. JO 320 
mamam 


XVI. ÉVFOLYAM 1-2. SZÁM 2091. JANUÁR 0 HIRDETÉS § 19 


A KREATÍV FOTÓSNAK 2 5-— sztk 
— G u 
sózni ? 2 §. SZAIMÍTÁSTEGHNIKA 


KODAK ÉS DATAFAB 
DISZTRIBUTOR 


Kodak DCc4800 Í rosrwesr sé AZ ÁTELEFÁJL 


DIGITÁLTEGHNIKA A SZÁMÍTÓGÉP GYOMRÁBA? 
j4 M( NAGY TUDÁS (PAM MÓDOK) ÉS épájáZ 


jiayzég jéstánsátátátens RENDKÍVÜL GAZDAG DATAFAB OLVASÓVAL 
TARTOZÉK KÉSZLET KÖNNYEN ÉS GYORSAN. 
1948 Egysey él § 


bzdavost, 
TAC zaverTy ERVÁTT2 EZ200 003800 


Györ 8094 Nagyi a, 38. 


TA BABT-500. Fuc 847801 
DIGITÁLIS KISMÉRETŰ 
rem ggtameam haohuzáat 
Temáyagkatreaa 1 FÉNYKÉPEZŐGÉP, DIGITÁLIS 


MOZGÓ VIDEO FÉNYKÉPEIT 2.3 MP CCD 


KERESSE TONMÉSZBODN A FELVÉTEL ZÖGÉP, U5B KÁRTYA, 
Tkaget umir WEB KAMERA OLVASÓVAL, 


ál USB INTERFÉSSZEL TÁSKÁVAL 


LEMEZEK, 
E KIADVÁNYOK 
KÉSZÍTÉSE, GYÁRTÁSA 


MPEG-2 ENKÓDOLÁS 
FELIRAT KÉSZÍTÉS 
MENÜ TERVEZÉS 
DVD-ROM 
DVD-VIDEO 
ENHANCED-DVD 


Az SAP Hungary Kft. új munkatársak 
TECHNIKAI TANÁCSADÓ munka! 


tésére 


Az SAP világszerte és Magyarországon 
is piacvezető az integrált vállalatirányítási 
alkalmazások területén 


A feladat: 
A technikai tanácsadó feladata a szakirányú kéj t követő 
rendszerében feladott bázis technológiával kz 
szolása, a megfogalmazott problémák elemzése é 


A mySAP-termékek élenjáró technológiára épülő. intemet az ügyfelek technikai szakembereivel 

alapú, integrált megoldást kínálnak a vállalati és vállalatok 

közötti üzleti folyamatok optimalizálására. Az új technológia Er EESÜG ÜL 

térhódítása új típusú ügyféltámogató szervezetek kialakítását Ölyan pályázók. jelentkezését várjúk, -ákik felsőfok 

teszi szükségessé. végzettséggel, kiváló problémaelemző és -megoldó kész: 
A német UN 9zAKeKESEKB ciós képességgel rendelkeznek. További ki 


működő ügyfeleinek mű. 
szaki támogatására az 
SAP Budapesten hozza 
létre legújabb nemzetközi 
központját. 


lógia, az adatbázisok és operációs rend: 
megszerzett gyakorlat, valami SAP b 
előnyt jelent. A munkakör betöltéséhez e! 

németnyelv:tudás. Az angol nyelv ism 


SAP NEMZETK GYFÉLTÁMOGATÁSI KÖZPONT 
Ajánlatunk: 
Munkatársaink egy feladatorientált szélesk 


ak megfelelően 


élveznek feladataik végzése során. Az 
a kezdeményezőkészséget. a hagyományo 
értékeket teremtő újítást. Kiemelt figyelmet fordítunk a 
ményekre. Emellett leendő munkatársainknak átfogó és von 
csomagot, az egyéni és csapatteljesítmény méltó elismerését, a 


egyénhez igazodó lehetőségét kínáljuk. egy jó hangulatú csapatban 
Német és magyar nyelvű önéletrajzát, a pozícióra való hivatkozással. 
2001. január 20.-ig várjuk az alábbi címen: 

osztály e 1122 Budupest, Mwos u. 12. e emat joba hungayOsapcom ] 


icapá 


TE BEST-AUN E-BUSINESS RUN mySAP.com Clay 


megk 
munkahelyi kö 
Óó ki 


SAP Hungary Kt. e HF 


displays , sony 


FD Trinitron 


